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P’acheteur qu'incombe I’obligation d’informer. L’article
18.2 des Conditions FIDIC-TEM dispose que :

“le Maitre de I’ouvrage prétera son assistance a I’En-
trepreneur afin que ce dernier puisse bien connaitre et
respecter la nature et le domaine d’application des lois,
réglements, décrets ou réglements des autorités locales
ayant force de loi dans le pays ol installation doit
étre construite et qui pourraient géner I’Entreprensur
dans ’exécution des obligations qu’il a contractées au
titre du marché et, si demande lui est faite, en obtien-
dra des exemplaires pour I'Entrepreneur aux frais de ce
dernier’’. '

103. Auxtermes des Conditions FIDIC-TGC, I’ache-
tewr n’est pas tenu de préter son assistance a I’Entrepre-
neur.

104. Les modéles de contrats de ’"ONUDI n’impo-
sent pas 4 "acheteur 1’obligation d’informer ['entrepre-
neur des lois locales applicables; I’acheteur est toutefois
tenu de fournir a 'entrepreneur les permis, approbations
et licences requis par Pautorité locale. L’article 5.15 du
modéle ONUDI-CR dispose que :

“I’ACHETEUR obtiendra des autorités locales et/ou
nationales et mettra a ta disposition de 'ENTREPRE-
NEUR tous les permis/approbations et/ou licences né-
cessaires pour Pexécution du Contrat, y compris les li-

cences d’importation, les visas pour le personnel de
PENTREPRENEUR, les permis d’entrée, etc.”’

105, Aux termes de article 5.1 des Conditions
188A/574A de la CEE I’entrepreneur peut demander 4
I'acheteur de 'aider a obtenir des renseignements sur les
lois et réglements locaux applicables 4 ’ouvrage.

D. Modificarions ultérieures des lois

106. Mé&me quand les parties ont tenu compte des in-
cidences de 1a 1égistation existante, leurs attentes peuvent
étre dégues par suite de modifications ultérieures des lois
applicables. De telles modifications de lois peuvent de
fait rendre ’exécution du contrat particuliérement diffi-
cile. (Pour les effets de cette situation sur les obligations
des parties, voir Deuxiéme partie, X1V, Renégociation. *}

107. Les Conditions de la FIDIC prévoient une révi-
sion du prix du marché pour tenir compte de modifica-
tions de la loi qui pourraient &tre préjudiciables & son
exécution. L'article 70(2) des Conditions FIDIC-TGC
dispose que :

““2) Si, apreés la date qui se situe trente jours avant
la date limite pour la remise des offres pour les tra-
vaux, surviennent dans le pays dans lequel les travaux
sont exécutés ou doivent étre exécutés des modifica-
tions & toute loi nationale ou étatigue, ordonnance,
décret ou autre législation, ou & toute réglementation

* A/CN.9/WG.V/WP.4/Add.5 (reproduit ci-dessus),

ou arrété de toute autorité locale ou de toute autre au-
torité réguliérement constituée, ou si une telle loi étati-
que, ordonnance, décret, législation, réglementation
ou arrété entre en vigueur, s’il en résulte pour I’Entre-
preneur une augmentation ou une réduciion du coit
d’exécution des travaux . . . cette augmentation ou ré-
duction de colit doit étre certifiée par I’Ingénieur et
doit &tre payée par ou créditée au Maitre de I’ouvrage
et le prix du Marché doit étre ajusté en conséqguence.”

108, Tous les modéles de contrats de YONUDI com-
portent égatement des dispositions pour tenir compte des
modifications des lois qui pourraient étre préjudiciables &
'exécution des travaux. L’article 36.2 du modéle
ONUDI-CR dispose que :

“, .. En cas de promulgation, aprés la date d’entrée
en vigueur du présent Contrat . . . de codes, lois ou ré-
glements (qui seraient manifestement préjudiciables
aux obligations incombant a 'ENTREPRENEUR,
aux travaux, aux prix et/ou aux calendriers visés dans
le présent Contrat}, ' ACHETEUR devra soit :

“36.2.1 Obtenir des autorités compétentes des déro-
gations appropriées en faveur de I’ENTREPRE-
NEUR, soit

“36.2.2 Négocier avec 'TENTREPRENEUR les mo-
difications appropriées & apporter aux travaux a effec-
tuer en vertu du Contrat ainsi que les changements de
prix pour tenir ddment compte des augmentations pré-
vues . ..’

109. Dans la contre-proposition, le point pris comme
référence pour les modifications apportées 4 la loi en vi-
gueur est 1a date d’envoi de I’'appel d’offres.

110. Aux termes des Conditions générales 188A/
574A de la CEE, il existe également une disposition per-
mettant d’ajuster convenablement le prix du contrat.
L'article 5.2 dispose que :

“‘8i, par suite d’'un amendement & ces lois ou régle-
ments, postérieur a I’offre, le coiit du montage se trou-
ve modifié, le montant de cette modification sera,
selon le cas, ajouté au prix ou déduit de celui-¢i.”

[A/CN.9/WG.V/WP.4/Add.8]*

Troisiéme partie

LISTE DES QUESTIONS QUE LE (JROUPE DE TRAVAIL
POURRAIT ETUDIER

A. [Introduction

1. Les questions générales relatives aux travaux fu-
turs du Groupe de travail ont déja été décrites dans la

* 12 mai 1981.
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premiére partie de I’étude. La présente partie, qui identi-
fie des questions spécifiques, ne prétend pas &tre exhaus-
tiye. Les questions doivent étre considérées dans le con-
texte de chacun des sujets examinés.

2. 1lyacependant lieu de souligner que les questions
générales concernant la marche a suivre pour les travaux
futurs (voir Premiére partie, paragraphes 39 4 47) ne de-
vraient 4 aucun moment étre perdues de vue, car on ne
peut trouver de formule appropriée qu’aprés avoir exa-
miné les questions spécifiques se rapportant 4 chacun des
sujets,

3. Il faudrait aussi signaler que les points ci-aprés au-
raient aussi leur importance pour I'ensemble des ques-
tions spécifiques ;

a} Etant donné la variété des types de contrats de
fourniture et de construction d’ensembles industriels
(voir Premiére partie, paragraphes 22 4 26), peut-on
adopter une approche commune pour chaque sujet exa-
miné, quel que soit le type de contrat, ou faudrait-il
adopter des approches différentes? Qu existe-t-il une au-
tre possibilité ;: adopter une approche commune pour cer-
tains sujets, et une approche distincte pour certains types
de contrats?

b) Etant donné qu’il existe différents types d’ensem-
bles industriels (voir Premiére partie, paragraphe 27),
peut-on adopter une approche commune, quel que soit le
type d’usine considéré?

B. Questions spécifiques
1. Dessins et documents descripiifs

4. Quels types de dessins et/ou documents P’entrepre-
neur doit-il fournir?

5. Quelles doivent &tre les conséquences juridiques de
la non-fourniture des dessins et/ou documents?

6. Serait-il souhaitable d’autoriser |’entrepreneur
et/ou "acheteur 4 modifier ou changer les dessins et/ou
documents descriptifs aprés la conclusion du contrat?

7. Quelles doivent étre les conséquences juridiques de
modifications subséquemment apportées aux dessins et
documents descriptifs?

8. La question de la propriété des dessins et docu-
ments descriptifs doit-elle é&tre abordée et, dans I'affirma-
tive, a laquelle des parties revient la propriété de ces do-
cuments?

Ik, Fourniture

9. Faut-il faire une distinction entre la position juri-
digue de I’entrepreneur ¢t celle du vendeur a I’égard de Ia
fourniture?

10. Sioui, 'entrepreneur est-il responsable des défec-
tuosités du matériel dans une livraison donnée, ou n’est-il
responsable que de la fourniture des installations dans
leur ensemble?

11. Quelle doit étre la responsabilité de ’entrepre-
neur s'il engage un tiers pour fournir tout ou partie des
installations ou du matériel?

12. Faut-il inclure une clause relative aux frais de
transport?

13. Si oui, quelle partie du transport ’entreprencur
doit-il organiser et quels frais de transport doit-il prendre
en charge? :

14. L’entrepreneur doit-il &tre tenu de fournir de
I’équipement ei/ou des matériaux non mentionnés dans
le contrat, mais qui sont cependant nécessaires a 1’acheé-
vement des travaux, y compris des matériaux et de I’équi-
pement auxiliaires?

15, Faut-il inclure une clause visant la notification du
mangque de conformité lors de la fourniture des installa-
tions et des conséquences juridiques du non-respect et du
délai de notification des défectuosités?

16. Au cas ol les matériaux ou installations fournis
par I'entrepreneur présenteraient des défectuosités,
Pacheteur doit-il disposer d’un recours a cet égard avant
la date stipulée pour ’achévement des travaux et, si oui,
lequel?

17. L’entrepreneur doit-il &tre responsable de la four-
niture de matériaux et de parties des installations avant la
date convenue pour 'achévement des travaux et, si oui,
quelles doivent &tre les conséquences juridiques d’une dé-
faillance en ce domaine?

IIl. Construction

18. L’entrepreneur doit-il &tre responsable de la
construction des diverses parties des installations ou seu-
lement de 1'achévement des travaux dans leur ensemble
dans un délai convenu?

19. Si I’entrepreneur n’achéve pas la construction
dans le délai convenu, ’acheteur a-t-il le droit d’engager
un autre entrepreneur pour le faire?

20. Quelle doit &tre la part de responsabilité de [en-
treprencur si le personnel de I’acheteur ou d’autres per-
sonnes par lui engagées participent a la construction des
installations?

21. Quelle est la part de responsabilité de I'entrepre-
neur s'il ne §’est engagé qu’a superviser la construction
de I'usine?

22. L'entrepreneur doit-il avoir obligation de fournir
tous les matériaux et tout ’équipement nécessaires a la
construction?

23. Qui doit supporter les frais afférents 4 la perte ou
4 ’endommagement des matériaux ou du matériel men-
tionnés dans la question précédente?

24. Faut-il prévoir des dispositions pour la coopéra-
tion et/ou la coordination entre 'entrepreneur et 1’ache-
teur et, dans 'affirmative, lesquelles?
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IV. Transfert des risques

25. Est-il souhaitable de déterminer les effets juridi-
ques du transfert des risques?

26, Sauf accord contraire entre les parties, le trans-
fert des risques doit-il avoir lieu au moment du transfert
de propriété des installations ou du matériel?

27. Sila réponse 2 la question précédente est négati-
ve, est-il préférable de stipuler un transfert des risques lié
4 la livraison de chaque &lément (livraison a l’usine,
f.o.b., c.a.f, ou autre) ou un transfert global uliérieur
(par exemple, lors de 'achévement des travaux, de la
prise en charge, ou de la réception de ’ensemble)?

28. Dans le cas du transfert global {aprés livraison
des différentes parties de D’installation) le transfert de
certains risques (celui de guerre en particulier) ne devrait-
il pas avoir licu avant le transfert final?

29. Si tout ou partie des installations ou du matériel
est perdu, détruit, endommagé ou détérioré aprés le
transfert des risques, Pentrepreneur doit-il néanmoins
étre tenu de corriger les défectuosités aux frais de 1’ache-
teur?

30. Faut-il inclure une clause relative aux risques
pour les matériaux et ’équipement servant uniquement a
la construction et non destinés a étre intégrés de fagon
permanente aux installations?

31. Les défectuosités constatées dans les installations
ou certaines parties des installations doivent-¢lles avoir
une incidence sur le transfert des risques et, dans 1'affir-
mative, laquelle?

32. Qui doit supporter les risques liés au transport
des piéces défectueuses retournées A entrepreneur et des
piéces réparées ou des piéces de rechange fournies en
remplacement des piéces défectueuses?

33. Serait-il souhaitable d’inclure une clause sur I’as-
surance contre les risques et, dans I'affirmative, quelle
devrait en &tre la portée?

34. Lesretards d la prise de livraison doivent ils avoir
une incidence sur le transfert des risques?

V. Transfert de propriété

35. L’acheteur devient-il propriétaire des installa-
tions :

a) Lors de leur livraison aux termes du contrat;

b) Lors delalivraison sur le lieu de construction;

¢} Lors de I'achévement des travaux;

d) Lorsdela prise en charge ou de la réception;

e} Aumoment du paiement; ou

) A unautre moment?

36. Un accord de transfert de propriété ne doit-il &tre

reconnu que s’il est conforme 4 la loi en vigueur dans le
pays ou les installations doivent étre construites?

37. En cas de rupture du contrat, I’acheteur doit-il
avoir le droit de continuer 4 détenir les avoirs de I’entre-
preneur pour faire respecter ses droits éventuels?

VI. Transfert de technigues

38. L’entrepreneur doit-il &tre tenu de fournir a
1’acheteur le savoir-faire se rapportant aux instaflations
qu’il doit livrer?

39. Si oui, ’obligation de I’entrepreneur concerne-t-
¢lle le savoir-faire convenu dans le contrat ou le savoir-
faire Ie plus récent dont il dispose au moment de la con-
clusion du contrat ou au moment ol I'acheteur regoit les
documents concernant le savoir-faire?

40, L’entrepreneur doit-il étre tenu de fournir uni-
guement les connaissances techniques dont il dispose, ou
I’acheteur devrait-il avoir aussi communication de celles
dont disposent d’autres personnes (donneurs de licen-
ces)?

41. Serait-il souhaitable de traiter des conditions de
paiement du transfert de techniques?

42. Faut-il inclure une clause visant la communica-
tion a "acheteur des progrés et améliorations des techni-
ques d’exploitation aprés ’achévement (ou la prise en
charge ou la réception des ouvrages)?

43. Si oui, I’entrepreneur doit-il &ire tenu de metire
ces progrés et améliorations techniques gratuitement 4 la
disposition de I’acheteur ou ’acheteur doit-il payer un
prix raisonnable en contrepartie?

44, L'acheteur doit-il &tre tenu de porter & la connais-
sance de I'entrepreneur les perfectionnements et amélio-
rations qu’il pourtait avoir apportés aux techniques d’ex-
ploitation en utilisant les installations?

45. 5i oui, les conditions d’un tel transfert de techni-
ques doivent-elies &tre identiques A celles qui obligent
I'entrepreneur a faire connaitre a 1'acheteur les progrés et
ameéliorations technigues susmentionnés?

46, Le droit qu’a I’acheteur d'utiliser les techniques
transférées doit-il &tre limité a leur emploi dans les instal-
lations fournies par ’entrepreneur?

47. Serait-il utile de prévoir une clause de confiden-
tialité pour les techniques transférées?

48. Si oui, doit-il y avoir des exceptions au principe
selon lequel I’acheteur (Ventrepreneur) est tenu de traiter
comme confidentielles les informations qui lui sont com-
muniquées dans le cadre du transfert de techniques?

49, Faut-il inclure une clause concernant la responsa-
bilité de ’entrepreneur (acheteur) envers 1'acheteur (en-
trepreneur) si un tiers revendique des droits découlant de
titres qu’it aurait & la propriété industrielle ou autre pro-
priété intellectuelle de ces techniques?
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VIL. Qualité

50. Faut-il inclure une clause prévoyant que tous les
matériaux et le travail fournis doivent étre conformes a
ce qui est stipulé dans le contrat, ou faudrait-il avoir une
clause spécifique concernant la qualité des installations?

51. Si Pon inchut une telle clause, faudrait-il prévoir
des normes d’efficacité générale (garanties de fonction-
nement normal, de capacité, de qualité des produits et de
consomimation de matiéres premiéres par exemple) ou
serait-il préférable de se référer aux normes et réglements
applicables 4 la qualité dans un pays donné (pays de
I’acheteur ou pays dans lequel 'usine doit &tre construite
par exemple)?

52. L’entrepreneur est-il tenu de se conformer & une
norme de qualité supérieure si la réglementation en vi-
gueur dans le pays ol P'usine doit &tre construite I’exige
et, dans I’affirmative, dans quelles conditions?

53. L’enirepreneur doit-il avoir obligation de fournir
une autre qualité de matériel s’il apparait que celle spéci-
fiée dans le contrat ne permettra pas de construire des
installations capables de donner les résultats prévus?

54. Si oui, qui doit prendre a sa charge les frais sup-
plémentaires afférents 4 la modification des ouvrages?

55. Quelle doit étre la réponse a la question précéden-
te s'il est nécessaire de modifier les ouvrages en raison de
circonstances dégageant la responsabilité?

VIill. Contrdle et essais

56. L’acheteur a-t-il droit d’examiner les installations
ou le matériel et/ou les matériaux avant leur expédition?

57. Si oui, quelle doit étre la portée de cet examen?
Une disposition doit-elle en prévoir les lieu et date?

58. Comment doit-il &tre procédé a ’examen effectué
avant |'expédition des instaliations et du matériel?

59. Quelies doivent étre les incidences juridiques
d’un tel examen?

60. Quidoit prendre & sa charge les frais de I’examen
effectué avant I’expédition des installations ou du maté-
riel?

61. Quels doivent &tre les droits et les devoirs des par-
ties en cas de défectuosités des matériaux, des installa-
tions ou du matériel avant leur expédition?

62. Y a-t-il lien de traiter 1a question des essais de
fonctionnement?

63. Si oui, quelles dispositions faut-il inclure tou-
chant :

a) Les conditions préalables des essais de fonctionne-
ment;

b) Ladate de ces essais;

¢} Lesdroits et devoirs des parties quant a la prépara-
tion et & I’exécution de ces essais;

d} La procédure & suivre 4 cet égard (notamment le
protocole des essais de fonctionnement)?

64. Quelle partie doit supporter les frais afférents
aux essais de fonctionnement?

65. Quelles doivent &tre les incidences juridigues de
réussite des essais de fonctionnement?

66. Quelles doivent &tre les incidences juridiques
d’un retard dans 'exécution des essais de fonctionne-
ment?

67. Quelles deivent &tre les incidences juridiques
d’un résultat négatif des essais de fonctionnement?

IX. Achévement des travaux

68. Une définition de ’achévement de I'ouvrage est-
¢lle nécessaire?

69. Sioui, quels doivent &tre les principaux éléments
d’une telle définition?

70. En cas de doute, a4 partir de guand le délai
d’achévement doit-il commencer a courir?

71. Est-il souhaitable de prévoir un délai approxima-
tif et, si oui, comment un délai ferme sera-i-il fixé si les
parties ne parviennent pas & une entente sur ce point?

72. Si le contrat ne mentionne aucun délai d’achéve-
ment, quels doivent &tre les effets juridiques de cette si-
tuation?

73.  Quels doivent &tre les effets juridiques de I’aché-
vement de 'ouvrage?

74, Est-il souhaitable de prévoir une disposition rela-
tive 4 la prolongation des délais d’achévement et, si oui, 4
quelles conditions un délai supplémentaire sera-t-if im-
parti?

X. Prise en charge et réception

75. Une distinction doit-elle &tre faite entre “‘prise en
charge’” et “‘réception’’?

76. Quels doivent &tre les effets juridiques de la prise
en charge et/ou de la réception?

77. L’acheteur doit-il avoir le droit ou I’obligation de
prendre en charge une partie seulement des travaux?

78. Quels doivent &tre les effets juridiques d'une telle
prise en charge et/ou réception partielle?

79. Quels doivent étve les effets juridiques du refus
de prendre en charge et/ou de réceptionner les travaux?

80. Quels doivent étre les effets juridiques du défaut
de prise en charge et/ou de réception des travaux de la
part de ’acheteur?
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X1. Retards et recours

81. Le terme retard doit-il s'appliquer uniquement
aux cas ou ’entrepreneur n’a liveé aucun équipement et/
ou n’a réalisé aucun travail 4 1a date contractuelle d’aché-
vement ou doit-il s’appliquer aussi aux cas d’inexécution
partielle des obligations?

82. Des dispositions relatives aux retards d’achéve-
ment doivent-¢lles étre prévues séparément pour chaque
partie de I’ouvrage ou est-il préférable, A cet égard, de fe-
nir compte seulement de la date d'achévement de I’en-
semble des travaux?

83. L’acheteur doit-il avoir le droit d’exiger ’exécu-
ticn de I’obligation contractuelle en cas de retards de li-
vraisons et/ou de travaux?

84. Sioui, ce droit doit-il &tre limité de fagon prévue
a I"article 28 de la Convention sur les ventes?

85. En ce qui concerne les questions relatives aux pé-
nalités ou aux dommages-intéréts libératoires, voir le
Rapport du Groupe de travail des pratiques en matiére de
contrats internationaux sur les travaux de sa deuxiéme
session (A/CN.9/197)* et les documents de base men-
tionnés au paragraphe 10 de ce Rapport.

X1, Dommages-intéréts ef limitation de responsabilité

86. Faut-il considérer comme préjudices uniquement
les préiudices directs?

87. Faut-il considérer le mangue & gagner comme un
préjudice?

88. Les dommages-intéréts ne peuvent-ils excéder la
réparation du préjudice que la partie en défaut pouvait
raisonnablement prévoir?

89. D’autres dispositions doivent-elles limiter les
dommages-intéréts et, si oui, dans quelle mesure?

90. Les dommages aux personnes et/ou i des biens
ordinairement sans rapport avec l'objet du contrat doi-
vent-ils étre exclus du champ d’application d’une régle
possible?

91. Les régles de limitation des dommages-intéréts
doivent-elles &tre les seules qui s’imposent aux parties ou
faut-il admettre d’autres limitations des dommages-inté-
réts fondés sur 1a législation applicable?

92, Siun montant limite doit &tre fixé pour les dom-
mages-intéréts, ce montant doit-il étre spécifié (sous la
forme par exemple d’un certain pourcentage du prix) ou

faut-il laisser aux parties le soin de le fixer d’un commun
accord?

93. La clause de limitation des dommages-intéréts
doit-elle étre applicable dans tous les cas ou seulement

* Reproduit dans le présent volume, Deuxigme partie, 1, A,

dans certains (par exemple, en cas de résiliation du con-
trat)?

94. La partie gui invogue une contravention au con-
trat doit-elle &re tenue de faire toutes les diligences né-
cessaires afin de diminuer la perte subie?

95. La partie qui a contrevenu au contrat doit-elle
pouvoir exiger la réduction des dommages-intéréts si la
partie qui invoque la contravention au contrat n’a pas
fait le nécessaire pour diminuer la perte subie?

96. Faut-il établir une distinction entre les domma-
ges-intéréts compensant le préjudice causé par les retards
d’exécution et par une exécution défectueuse respec-
tivement?

97. Faut-il exclure le versement de dommages-inté-
réts par ’entrepreneur lorsque la perte subie est due a un
vice de fonctionnement provenant soit de matiéres four-

nies par I’acheteur, soit d’une conception imposée par
celui-ci?

XIIIL.

98. Si une clause d’exonération figure dans le con-
trat, la liste des causes d’exconération prévues doit-elle
atre limitative ou d’autres causes doivent-elles étre ad-
mises si elles sont prévues dans la législation applicable?

Exonération

99, La définition de P'exonération doit-elle étre la
méme que celle donnée a ’article 79 (“*Exonération’’) de
la Convention sur les ventes ou est-il préférable d’adop-
ter une définition différente?

100. Si une définition différente de I’exonération est
préférable, quels éléments de la définition donnée dans la
Convention sur les ventes convient-il d’exclure et/ou
quels éléments convient-il de conserver, le cas échéant?

101. L’exonération doit-elie étre définie senlement en
termes généraux ou faut-il énumeérer les causes d’exoné-
ration?

102, Siune liste des causes d’exonération doit figurer
dans la définition, cette liste doit-elle &tre limitative?

103, Faut-il faire figurer dans la liste des causes
d’exonération les empéchements ;

a} de nature matérielle (tremblements de terre, par
exemple) qui rendent I’exécution du contrat totalement
impossible;

b) de nature juridique (par exemple, l'interdiction
légale d’exécuter le contrat);

¢} de nature économigue (Pexécution est matérielle-
ment possible et légalement permise mais le codit en serait
plus élevé du fait, par exemple, de la hausse du prix des
matiéres premiéres)?

104. Les événements constituant une cause d’exoné-
ration doivent-ils étre notifiés?
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105, Si la notification est obligatoire, le manquement
4 cette obligation doit-il avoir des conséquences juridi-
ques?

106. Si oui, quelles doivent &tre ¢ces conséquences ju-
ridiques (on pourrait prévoir par exemple la perte du
droit d’invoquer la clause d’exonération, ou bien 1a res-
ponsabilité en cas de dommages),

107. La seule conséquence juridique de ’exonération
doit-elle &re la non-responsabilité en cas de dommages
(comme prévu 4 1'article 79 de la Convention sur les ven-
tes) ou est-il souhaitable de prévoir d’autres effets juridi-
ques relatifs aux délais d’exécution du contrat ou 4 sa ré-
siliation?

108. Si la clause d’exonération prévoit des effets
juridiques relatifs aux délais d’exécution du contrat,
s’agira-t-il d’une prolongation de ces délais ou d’une
suspension des obligations?

109, Une date limite devra-t-glle &tre fixée pour cette
prolongation ou cette suspension?

110.  Si I’on prévoit une résiliation du contrat en cas
d’événements exonératoires, les parties doiveni-elles
avoir le droit de résilier le contrat aprés un certain temps,
ou doivent-elles &tre relevées de plein droit de I’obligation
de poursuivre I’exécution du contrat?

11t. Le droit de résilier le contrat doit-il appartenir
seulement au créancier, ou bien &tre donné aussi au débi-
teur et, si oui, sous quelles conditions?

112, La prolongation des délais d’exécution du con-
trat, la suspension de ’obligation d’exécution ou la rési-
liation du contrat doivent-elles &tre prévues dans certains
cas seulement?

113, D’autres conséquences que celles mentionnées
ci-dessus doivent-elles &tre prévues en cas d’événements
exonératoires?

XIV. Rendgociation

114. La clause de renégociation doit-elle &tre appli-
cable uniquement en cas d’événements exonératoires ou
aussi dans d’autres circonstances?

115. Si elle est applicable dans d’autres circonstan-
ces, quelles doivent 8tre ces circonstances?

118, Des dates limites doivent-elles éire fixées pour le
commencement et pour ’achévement de la renégocia-
tion?

117, Quels facteurs faut-il prendre en considération
dans la renégociation?

118. La clause de renégociation doit-elle &tre applica-
ble uniquement & certaines obligations des parties (par
exemple, prévoir seulement la révision des prix ou la pro-
longation des délais d’exécution)?

119, Faut-il stipuler que 'absence d’accord sur une
modification du contrat aura des conséquences juridi-
ques?

120. Si oui, les parties devront-elles avoir le droit de
résilier le contrat ou de demander 3 un tribunal ou 4 un
arbitre de le réviser?

121. Est-il souhaitable de faire figurer dans le contrat
une clause d’imprévision?

122, Si une telle clause est adoptée, dans quel cas
doit-elle jouer {(changement fondamental de circonstan-
ces, événements indépendants de la volonté des parties,
difficultés économiques notables, etc.)? Faut-il spécifier
les délais pendant lesquels la clause peut-étre invogquée
par les parties?

123. Est-il souhaitable qu’un tribunal, un arbitre ou
une tierce personne {choisie par les parties) soit habilité 4
modifier ou & annuler un contrat en cas de situation diffi-
cile?

XV. Garanties

124, Le contrat doit-il comporter une clause de ga-
rantie de la qualité du travail et des matiéres?

125. Siune telle garantie est prévue, est-ll souhaitable
de la limiter ou de stipuler qu’elle n’est pas applicable
dans certains cas (utilisation impropre des installations
par Vacheteur, défectuosités provenant de matiéres four-
nies par ’acheteur, ete.)?

126. A quel moment doit débuter la période de ga-
rantie de la qualité du travail et des matiéres et quelle doit
étre sa longueur?

127. Faut-il prévoir que la période de garantie ne
pourra en aucun cas dépasser une durée déterminée a
compter de la date de livraison?

128. La période de garantie de la qualité du travail et
des matiéres doit-elle, les cas échéant, étre prolongée
d’une période égale & celle pendant faquelle les installa-
tions ne peuvent &re utilisées en raison de défectuosités
couvertes par la garantie?

129. Quelles doivent &tre les obligations de ’entre-
preneur si des défectuosités apparaissent? Faut-il exclure
le versement de dommages-intéréts?

130. Quelles conséquences juridiques faut-il prévoir
dans le cas ou l'entrepreneur ne remédie pas aux défec-
tuosités en temps voulu?

131. Faut-il donner a l’acheteur le droit de corriger
des défectuosités mineures aux frais de I’entrepreneur?

132. Est-il souhaitable d'insérer dans le contrat une
clause de garantie de fonctionnement?

133.  Si oui, quelle doit étre la teneur de cette garantie
et quelles conséquences doit avoir la non-exécution de
I’engagement ainsi pris?

[ —
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XV1. Rectification des défauts

134, Faut-il prévoir des conséquences différentes sui-
vant que les défectuosités sont constatées ;

a) avant I'expédition des installations (équipement);

b} aprés arrivée de I’'ensemble ou d’une partie des
installations a I’endroit ou elles doivent &tre montées;

¢) pendant la réalisation de l’ouvragg;

d) al'achévement de ’ouvrage;

¢} au moment de la prise en charge ou de la récep-
tion;

J) pendant la période de garantie;

g aprés la période de garantie?

135. L’acheteur doit-il &tre tenu de notifier les défec-
tuosités? Si oui, quelle doit &tre la procédure a suivre?

136. A quelles conséquences juridiques s’exposera
I’acheteur s'il ne notifie pas les défectuosités constatées
{perte du droit & les faire réparer ou bien impossibilité
d’exercer ce droit, par exemple)?

137. L’entrepreneur devra-t-il remédier aux défec-
tuosités des installations:

a) en remplacant les installations ou parties d’instal-
lations défectueuses, ou en fournissant les parties man-
quantes;

b) oubien en réparant les défectuosités;
¢} ou encore, entre autres, en accordant une réduc-
tion de prix?

138. Est-ce 4 I’acheteur ou a ’entrepreneur gu'il ap-
partiendra de choisir 1a fagon dont il sera remédié aux dé-
fectuosités?

139. L’acheteur doit-il avoir le droit de faire suspen-
dre les travaux en raison des défectuosités constatées et,
si oui, dans quelies circonstances?

140, La durée d’une telle suspension doit-elle étre li-
mitée?

XVIIL

141. L’acheteur doit-il é&tre en droit de résilier le con-
trat, sous certaines conditions, lorsque l'entrepreneur
n’exécute pas les travaux conformément au contrat?

Résiliation

142. Si oui, convient-il d’établir une distinction entre
les cas on le défaut d’exécution est d@l & des raisons de

force majeure et ceux o 'entreprencur est responsable
de ce défaut?

143. Convient-il d*établir une distinction entre les cas
ou le défaut d’exécution réside dans le fait que I’entrepre-
neur n’a pas fourni cu n'a pas monté les installations et
ceux ou I'entrepreneur a fourni les instaliations et les a
montées, mais avec des défectuosités?

144. Convient-il d’établir une distinction entre le dé-
faut d’exécution en ce qui concerne une partie des instal-
lations et le défaut d’exécution en ce qui concerne la tota-
lité de l’ouvrqge?

145, Sil’gntrepreneur manque & Pobligation de four-
nir et de monter les installations, 1’acheteur doit-il étre
tenu, dans tous les cas, d’accorder A ’entrepreneur un
délai supplémentaire raisonnable pour I'exécution du
contrat avant d’avoir le droit de résilier e contrat, ou
serait-il préférable qu’il ait le droit de résilier le contrat
immédiatement dans certains cas, par exemple lorsque

I’entrepreneur a contrevenu fondamentalement au con-
trat?

146. Si I’acheteur a le droit de déclarer le contrat ré-
solu méme en cas de défaut d’exécution relatif A une par-
tie de 'ouvrage, devra-t-il avoir le droit de déclarer le
contrat résolu seulement en ce qui concerne la partie non
exécutée ou bien en totalité, sous certaines conditions?

147. Est-il souhaitable de donner a I’acheteur le droit
de résilier le contrat sous certaines conditions, méme
avant la date ou les travaux devaient étre terminés {par
exemple; si Pentrepreneur fait savoir qu’il n’est pas en
mesure de fournir et monter les installations)?

148. Le droit pour P’acheteur de résilier le contrat
doit-il &re limité a certains cas (par exemple aux cas de
manquement 3 une obligation fondamentale du contrat)?

149. L’entrepreneur doit-il avoir le droit de résilier
le contrat sous certaines conditions lorsque 1’acheteur
mangue a ses obligations?

150. Si cui, convient-il de limiter leé droit de résilia-
tion de I'entrepreneur aux cas suivants ;

@} manquement & une obligation fondamentale du
contrat;

b} défaut de prise en charge de 'ouvrage;

¢) non-paiement a I'entrepreneur des sommes dues
au titre du contrat?

151. Sil’entreprencur a le droit de déclarer le contrat
résolu, les principes applicables au droit pour I'acheteur
de résilier le contrat doivent-ils &tre applicables mutatis
mutandis au droit de résiliation de I’entrepreneur?

152, Quelle doit &tre la procédure 4 suivre pour
déclarer le contrat résolu?

153. Le contrat doit-il se trouver résilié de plein droit
dans certains cas et, si oui, sous quelles conditions?

154. Est-il souhaitable de traiter des conséquences de
la résiliation?

155. Si oui, convient-il de traiter seulement des con-
séquences générales (par exemple le fait que les parties
sont relevées de "obligation de restituer ce qui leur a été
fourni) ou bien est-il préférable d’entrer dans le détail?

156. Est-il préférable de maintenir le principe que la
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résiliation du contrat ne modifie ni les dispositions con-
tractuelles relatives au réglement des litiges, ni aucune
autre disposition du contrat relative aux droits et obliga-
tions des parties en cas de résiliation du contrat?

157, La résolution du contrat doit-elle faire perdre
tout droit aux dommages-intéréts ou doit-elle sulement
modifier fa mesure dans laquelle des dommages-intéréts
peuvent &tre réclamés?

XVIIL. Législation applicable

158. Faut-il prévoir une clause relative 4 la législation
applicable?

159. Si oui, et si les parties ne choisissent pas elles-
mémes la législation applicable, celle-ci doit-elle &tre celle:

@) du pays ou 'ouvrage sera réalisé;

b) du pays ol se trouve I’établissement de ’entrepre-
neur (ou bien ou celui-ci réside habituellement);

c) du pays ou se trouve I’établissement de I’acheteur
{ou bien on celui-¢i réside habituellement);

d) du pays ol le contrat a été conclu; -
¢} d’un autre pays?

160. Si les réglements administratifs applicables sont
ceux du pays ou l'ouvrage doit &tre réalisé ou ceux du

pays o se trouve ’établissement {ou la résidence habi-

tuelle) de ’acheteur, I’acheteur doit-il étre tenu d’infor-
mer {’entrepreneur de ces réglements?

161. 8i oui, quelles seront les conséquences juridi-
ques si Pacheteur manque a cette obligation?

162. §i I'entrepreneur est tenu de se conformer aux
réglements administratifs locaux méme guand ceux-ci
sont modifiés aprés la conclusion du contrat, a la charge
de qui sera le supplément de frais que pourrait entrainer
la nouvelle réglementation?

2. NOTE DU SECRETARIAT : CLAUSESRELATIVES A LA COOPERATION INDUSTRIELLE

[A/CNY/WG.V/WP.5)*

1. A satreiziéme session, la Commission des Nations
Unies pour le droit commercial international est conve-
nue¢ d’accorder la priorité aux travaux relatifs aux con-
trats dans le domaine du développement industriel et a
prié le Secrétaire général de s’acquitier des travaux pré-
paratoires sur les contrats relatifs a la fourniture et a la
construction de complexes industriels et a la coopération
industrielle!.

2. Le Secrétariat n’étant pas 4 méme de traiter ces
deux questions en méme temps, toutes l¢ ressources dis-
ponibles ont été concentrées sur ’étude relative aux con-
trats de fournitures de construction d’ensembles indus-
triels?.

3. Ce n'est cependant pas pour cette seule raison
gu’il n'a pas été possible de répondre 3 la demande de Ia
Commission. Le principal obstacle est que le Secrétariat
ne dispose d’aucun contrat de coopération industrielle et
n’a donc pu analyser les pratiques contractuelles interna-
tionales dans ce domaine.

4. A latreiziéme session de la Commission, on avait
noté que les travaux du Secrétariat seraient facilités si les

* 7 mai 1981. Cité dans le Rapport de la CNUDCI, par. 75 {premiére
partie, 1[, A).

! Rapport de la Commission des Nations Unies pour le droit com-
mercial international sur les travaux de sa treizieme session, Documenis
officiels de I'Assemblée générale, irente-cinguiéme session, Supplément
n® 17 (A/35/1T), par. 143 (Annuairce . . . 1980, premiére partie, 11, A).

?A/CNOY/ WG V/WP .4,

membres de la Commission communiquaient au Secréta-
riat copie de tels contrats. Dans une note verbale datée du
31 octobre 1980, le Secrétaire général avait prié les Etats
Membres de la Commission de lui transmettre copie de
tels contrats et d’autres documents pertinents, et les
avaient assurés que les documents confidentiels le reste-
raient. Au moment de I’établissement de la présente note,
le Secrétariat n'avait regu aucun contrat de Soopération
industrielle.

5. Les contrats de coopération industrielle ont déja
été décrits dans leurs grandes lignes dans une étude du
Secrétaire général®, ou il était suggéré & la Comimnission
d’entreprendre les activités décrites ci-aprés :

“139. Etant donné 'importance de la coopération
industrielle internationale et ’absence de régles juridi-
ques pertinentes, la Commission décidera peut-étre
d’aborder la question des contrats de coopération in-
dustrielle. Elle pourrait notamment examiner les
points suivants :

“Interdépendance des divers éléments des activités

de coopération industrielle

“Interdépendance des obligations mutuelles des par-

ties

“Effets de la non-exécution de certains aspects du

contrat sur les obligations correspondantes de

Pautre partie

¥ A/CN.9/191, par. 106 4 127 (Annuaire . . . 1980, deuxiéme partie,
v, B).
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