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Справочная записка секретариата ЮНКТАД* 
 

Резюме 

 Одна из основных тем одиннадцатой сессии Конференции Организации 
Объединенных Наций по торговле и развитию (ЮНКТАД) - "Обеспечение выгод для 
развития, связанных с системой международной торговли и торговых переговоров".  
Один из важных путей реализации таких выгод и, соответственно, использования 
торговли в качестве настоящего локомотива роста и развития заключается в содействии 
расширению полезного для развивающихся стран участия в динамичных и новых 
секторах мировой торговли.  К числу продукции динамичных секторов мировой 
торговли относятся те товары, стоимостной объем экспорта которых растет высокими 
темпами и/или доля которых в мировой торговле быстро возрастает, в то время как в 
новых секторах мировой торговли представлены практически или полностью новые 
товары.  Ряду развивающихся стран в последние годы удалось успешно проникнуть в 
эти секторы и соответствующие производственно-сбытовые цепочки.  Их опыт говорит 
о том, что эти сектора могут обеспечивать для развивающихся стран, в том числе 
наименее развитых стран и других стран с сырьевой экономикой, возможности для 
ускорения роста, увеличения доли отечественной добавленной стоимости в 
экспортируемой ими продукции, повышения производительности и 
конкурентоспособности и улучшения положения в области занятости и качества 
рабочих мест, что будет способствовать достижению целей и выполнению задач, 
сформулированных в Декларации тысячелетия Организации Объединенных Наций.   

 Цель настоящей справочной записки заключается в том, чтобы помочь 
обсуждению данных тем на первом совещании экспертов по динамичным и новым 
секторам мировой торговли.  Изучая вопрос о том, каким образом развивающиеся 
страны могут получить отдачу от увеличения экспорта динамичных и новых товаров, 
участники совещания будут обращать особое внимание на три сектора, а именно:  
на сектор текстильных изделий и одежды, сектор возобновляемых источников энергии, 
включая биотопливо, а также аутсорсинг основанных на ИКТ услуг.  В настоящей 
записке, дополняемой документами зала заседаний по каждому из этих секторов, 
прослеживаются общие тенденции в экспортной деятельности развивающихся стран, 
анализируется их участие в динамичных и новых секторах мировой торговли и 
вскрываются важнейшие факторы, влияющие на этот процесс на национальном и 
международном уровнях. 
 

                                                 
*  Настоящий документ был представлен по истечении обычно устанавливаемых 
сроков, с тем чтобы отразить в нем самые свежие данные торговой статистики. 
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I. ВВЕДЕНИЕ 
 

1. Сан-Паульский консенсус требует от ЮНКТАД проводить секторальные обзоры по 
динамичным секторам мировой торговли, что свидетельствует о большом значении, 
придаваемом государствами-членами расширению участия развивающихся стран в этих 
секторах1.  Стремясь удовлетворить спрос на мировых рынках динамичных и новых 
товаров, которые зачастую являются очень емкими, быстрорастущими и незаполненными, 
развивающиеся страны, в том числе наименее развитые страны (НРС) и другие страны с 
сырьевой экономикой, могут улучшить свои общеэкономические и торговые показатели и 
тем самым получить ощутимую отдачу от международной торговли.  Товары в 
динамичных и новых секторах мировой торговли можно разбить на три широкие 
категории, а именно на:  а)  товары, стоимость экспорта которых быстро растет;  
b)  товары, доля которых в мировой торговле ощутимо возрастает;  и с)  предназначенные 
для рынка товары, которые являются практически или полностью новыми.  В то же время 
акцент на эти сектора не должен означать предания забвению других секторов торговли, в 
том числе сырьевых, в которых у развивающихся стран сохраняются большие 
возможности для увеличения отечественной добавленной стоимости и доли на рынке. 
 
2. В последние десятилетия развивающиеся страны стремились проникнуть в 
динамичные и новые сектора с разной степенью успеха.  Некоторым из них удалось 
расширить свое участие и значительно увеличить отечественную добавленную стоимость, 
в то время как для других такое участие оказалось весьма проблематичным, а отдача от 
него - незначительной.  В то же время некоторым развивающимся странам вообще не 
удалось наладить экспорт динамичных и новых товаров.  Их опыт свидетельствует о том, 
что для успешного налаживания устойчивого экспорта продукции этих секторов 
требуются целенаправленные политические усилия.  Координация политики и 
деятельности в общем контексте развития должна способствовать формированию и 
сохранению стратегических связок между такими ключевыми факторами, как инвестиции, 
потенциал предложения, производительность, конкурентоспособность, доступ к рынкам и 
выход на них, изменение предпочтений рынка и интеграция в региональную 
производственную кооперацию.  Международная торговая и финансовая система, 
структура мирового рынка и сотрудничество в области развития могут помочь 
развивающимся странам в их политике и деятельности по стимулированию экспорта этих 
секторов. 
 
3. Цель настоящей справочной записки - помочь работе первого совещания экспертов 
по динамичным и новым секторам в мировой торговле.  После описания тенденций в 
                                                 
1  Доклад Конференции Организации Объединенных Наций по торговле и развитию о 
работе ее одиннадцатой сессии, Сан-Паулу, Бразилия, 13-18 июня 2004 года (TD/412). 
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общей динамике экспорта развивающихся стран в записке анализируется их участие в 
динамичных и новых секторах мировой торговли, вскрываются важнейшие факторы, 
влияющие на этот процесс, и определяются общие направления стратегической 
деятельности на национальном и международном уровнях2.  В качестве примеров кратко 
описывается участие развивающихся стран в двух динамичных секторах:  аутсорсинге 
основанных на ИКТ услуг и секторе текстильных изделий и одежды, - а также в одном 
новом секторе - секторе возобновляемых источников энергии, включая биотопливо.  
Участники совещания экспертов уделят основное внимание именно этим трем секторам, и 
для стимулирования углубленных дискуссий на совещании по каждому из этих секторов 
будет выпущен отдельный подробный документ зала заседаний. 
 

II. ТЕНДЕНЦИИ В ЭКСПОРТЕ РАЗВИВАЮЩИХСЯ СТРАН 
 

4. Рост значения продукции обрабатывающей промышленности:  В последние 50 лет 
темпы роста торговли как правило превышали темпы роста производства.  Это отражает 
переход к более открытой экономике и углубление международной специализации 
производства.  На протяжении 1970-х годов доля развивающихся стран в международной 
торговле неуклонно возрастала и достигла в 1981 году 27%.  В 1980-е годы, которые часто 
называют "потерянным десятилетием" для процесса развития из-за кризиса 
задолженности, доля развивающихся стран в торговле сократилась, однако за 1990-е годы 
она вновь возросла и достигла в 2003 году 28%.  В то же время доля НРС в общем объеме 
мирового экспорта снизилась с 1,7% в 1970 году до 0,6% в 2003 году. 
 
5. Одним из важнейших изменений в торговой динамике развивающихся стран стал 
заметный прогресс в диверсификации ими своего экспорта в последние два десятилетия.  
Индекс концентрации экспорта по группе развивающихся стран резко снизился - почти с 
0,6% в 1980 году до примерно 0,2% в 2003 году, -  в то время как их доля в экспорте 
продукции с высокой добавленной стоимостью, к которой относится промышленная 
продукция, для производства которой требуются кадры со средним и высоким уровнем 
профессиональной подготовки, а также технологии, увеличилась с 20 до порядка 50%.  
Общая доля продукции обрабатывающей промышленности в экспорте развивающихся 
стран неизменно растет, достигнув 75% в 2003 году по сравнению со всего лишь 20% в 
1980 году.  Сегодня на продукцию обрабатывающей промышленности, включая 
электронику, компьютеры и конторское оборудование, телекоммуникационное 

                                                 
2  В основе настоящего доклада лежат предыдущие документы ЮНКТАД, в частности 
"Активизация участия развивающихся стран в динамичных и новых секторах мировой 
торговли:  тенденции, проблемы и политика:  справочная записка секретариата 
ЮНКТАД" (TD/396);  "Доклад о торговле и развитии, 2002 год";  и World Investment 
Report, 2002.  
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оборудование, автомобили, одежду и машинно-техническую продукцию, приходится 
восемь из десяти основных статей экспорта развивающихся стран;  двумя другими 
важнейшими статьями экспорта является сырая нефть и нефтепродукты. 
 
6. Несмотря на достигнутый прогресс, региональные различия в уровне 
диверсифицированности остаются весьма существенными.  Наиболее 
диверсифицированным является экспорт восточноазиатских стран, где на долю продукции 
обрабатывающей промышленности в 2003 году приходилось свыше 80% всех экспортных 
поставок.  Ряд развивающихся стран, и особенно некоторые новые индустриальные 
страны (НИС) Восточной Азии сумели значительно увеличить свою долю в мировом 
объеме создаваемой в обрабатывающей промышленности добавленной стоимости, 
которая росла соразмерно увеличению их доли в мировой торговле продукцией 
обрабатывающей промышленности или даже быстрее.  Соответствующие экспортные 
поставки часто относятся к категориям с максимальной добавленной стоимостью, причем 
многие из них приходятся также на динамичные в глобальном отношении товары и 
услуги.  Свою долю в общем объеме мировой торговли увеличили и многие 
восточноазиатские НИС.  Лишь один Китай увеличил свою долю в мировом экспорте 
товаров менее чем с 1% в 1970 году до более 5% в 2003 году, а такие страны региона, как 
Республика Корея, Малайзия и Таиланд в этот период по меньшей мере удвоили свою 
долю. 
 
7. С другой стороны, в 2003 году на долю продукции обрабатывающей 
промышленности приходилось 57% товарного экспорта Латинской Америки и Карибского 
бассейна и 47% экспорта Африки, в котором преобладают переработанные сырьевые 
товары.  К их числу относятся пищевые товары и изделия, а также переработанные 
химикаты и материалы.  Сегодня основная часть экспортных поступлений половины всех 
развивающихся стран, и в первую очередь НРС и малых островных развивающихся 
государств (МОРГ), по-прежнему приходится на поставки нетопливных сырьевых 
товаров;  с учетом топлива эта доля возрастает до 2/3.  Сырьевой экспорт остается важным 
источником занятости и экспортных поступлений в развивающихся странах, и его 
диверсификация может сыграть важную роль в процессе развития.  В то же время ряд 
НРС, таких, как Бангладеш, Камбоджа, Лесото, Мадагаскар, Того и Уганда ощутимо 
увеличили свой экспорт продукции обрабатывающей промышленности, а многие другие - 
и экспорт услуг.  В результате суммарный экспорт НРС возрос за последние 10 лет до 
44 млрд. долл. США по сравнению с 18 млрд. в 1993 году. 
 
8. Диверсификация экспорта услуг:  Хотя большинство стран с низким доходом, в том 
числе НРС и МОРГ, смогли добиться лишь весьма ограниченного прогресса в 
диверсификации экспорта продукции обрабатывающей промышленности, многим из них 
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за последние два десятилетия удалось расширить экспорт услуг.  В частности, в период с 
1991 по 2002 год доля развивающихся стран в общем объеме мирового экспорта услуг 
возросла на 30%, а доля стран этой группу с низким доходом - на 60%.  Это произошло 
главным образом благодаря увеличению туристического экспорта (второй способ 
поставки услуг по ГАТС) и экспорта услуг здравоохранения, бытовых услуг, услуг 
образования и строительных услуг (четвертый способ поставки по ГАТС).  По оценкам, в 
2003 году развивающиеся страны получили от работающих за рубежом граждан 
переводов на сумму свыше 130 млрд. долл. США, что почти вдвое превышает общий 
объем помощи на цели развития, составивший 68,5 млрд. долл. США.  Это 
свидетельствует о значительных возможностях развивающихся стран в сфере поставки 
услуг и о потенциально важной роли временного перемещения рабочей силы 
(предусмотренный в ГАТС четвертый способ поставки услуг) для их экспортных 
поступлений.  В последнее время некоторым развивающимся странам удалось наладить 
крупный экспорт основанных на ИКТ услуг в рамках аутсорсинга (первый способ 
поставки услуг по ГАТС).  К числу экспортируемых услуг относятся компьютерные 
программы, инжиниринг, бухгалтерские услуги, услуги центров обработки телефонных 
звонков и канцелярские услуги. 
 
9. Торговля между странами Юга:  Важным катализатором экспорта развивающихся 
стран является растущий рыночный спрос в других развивающихся странах.  Последние 
десять лет экспортные поставки между странами Юга, как правило, росли быстрее 
мировой торговли.  С 1990 по 2000 годы среднегодовые темпы роста торговли между 
странами Юга, по оценкам, составляли порядка 10%, а мировой торговли - 
6% (см. диаграмму 1).  Благодаря столь мощному росту доля поставок между странами 
Юга в общей мировой торговле в этот же период увеличилась с 8% до более 12%.  
Сегодня свыше 40% экспортных поставок из стран Юга направляются в другие 
развивающиеся страны.  Хотя 4/5 этого экспорта приходится на внутриазиатскую 
торговлю, быстрый рост внутрирегиональной торговли в Африке и Латинской Америке, 
хотя он и начался с менее высокого исходного уровня, свидетельствует о том, что 
расширение торговли между странами Юга не является исключительно азиатским 
феноменом.  В то же время, несмотря на сравнительно небольшие объемы, появились и 
признаки ускорения роста межрегиональной торговли.   
 
10. Стимулом для развития торговли между странами Юга является рост региональной 
торговли и инвестиций, нередко в рамках региональных торговых соглашений.  Благодаря 
этим соглашениям и другим мерам либерализации тарифы, которыми развивающиеся 
страны облагают импорт из других развивающихся стран, в последние два десятилетия 
уменьшились примерно на 70%.  Снижая тарифные и нетарифные барьеры в товарной 
торговле, региональные экономические интеграционные соглашения между 
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развивающимися странами помогают производителям получать экономию за счет 
увеличения масштабов производства, привлекать ПИИ в большем объеме и на более 
выгодных условиях;  объединять экономические, людские, институциональные, 
технологические и инфраструктурные ресурсы;  и налаживать сети кооперации в сфере 
производства и маркетинга между странами-участницами.  Глобальная система торговых 
преференций между развивающимися странами (ГСТП) открывает перед 
развивающимися странами возможность увеличивать и развивать межрегиональную 
торговлю. 
 
 
 

 

 
Диаграмма 1.  Данные об экспорте по линии Юг-Юг (Ю-Ю), Юг-Север (Ю-С) и Юг-все 
страны мира (Ю-М) приводятся за период с 1990 по 2000 год (левая шкала);  при этом 
рассчитываются годовые темпы роста этих экспортных потоков.  В указанный период 
экспорт Ю-Ю рос на 10% в год и увеличился с 285 млрд. долл. США до 800 млрд. долл. 
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США;  совокупный мировой экспорт (М-М:  правая шкала), который увеличивался в год 
на 6%, возрос с 3,4 трлн. долл. США до 6,2 трлн. долл. США. 
 

III. УЧАСТИЕ РАЗВИВАЮЩИХСЯ СТРАН В ДИНАМИЧНЫХ И НОВЫХ 
СЕКТОРАХ МИРОВОЙ ТОРГОВЛИ 

 
Динамичные товарные секторы 

 
11. Основные динамичные секторы и товары.  В последние два десятилетия 
среднегодовые темпы роста стоимости мирового товарного экспорта превышали 8%.  В то 
же время темпы роста экспорта по секторам сильно различались:  в отдельных секторах 
экспорт рос вдвое быстрее общего объема мировой торговли, в большинстве из них темпы 
роста были сопоставимы с темпами роста мировой торговли, а в некоторых секторах 
экспорт стагнировал или сокращался. 
 
12. На базе четырехзначной классификации МСТК в таблицах 1 и 2 в порядке убывания 
перечислены 40 товарных групп, которые с 1985 по 2002 годы были наиболее 
динамичными в мировой торговле с точки зрения следующих критериев:  а)  абсолютного 
увеличения доли на рынке, и  b)  среднегодовых темпов роста стоимости экспорта.  
Между двумя таблицами существуют определенные расхождения, поскольку не все 
товарные группы, доля которых на рынке возросла в наибольшей степени, 
демонстрировали высокие темпы стоимости экспорта, и наоборот.  В таблице 3 
перечислены наиболее динамичные товарные группы, удовлетворяющие обоим 
критериям.  Ведущие места в списке занимают товары трех категорий:  электронные и 
электрические товары (МСТК 75, 76, 77);  химические вещества (МСТК 5) и различные 
готовые изделия (МСТК 8).  Возможно, что более высокая степень дезагрегирования или 
более короткие периоды времени по сравнению с теми, которые используются в таблице, 
позволили бы выявить больше "нишевых товаров", спрос на которые в последние годы 
быстро рос.  Это представляется важным методологическим основанием для проведения 
более углубленного анализа по секторам. 
 
13. Среди 40 наиболее динамичных товарных групп с точки зрения абсолютного 
увеличения доли на рынке (таблица 1), на которые в 2002 году приходилось в общей 
сложности 34% мирового экспорта, 20 относятся к следующим 4 категориям:  
электронные и электрические товары;  химикаты;  двигатели и их части;  а также 
текстильные изделия и одежда.  Лишь на указанные в этом списке электронные и 
электрические товары в 2002 году приходилось 15% совокупного мирового товарного 
экспорта.  Катализатором такого динамизма стал процесс глобализации производственно-
сбытовой деятельности.  На указанные в таблице химические товары в 2002 году 
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приходилось 5% мирового экспорта, а на продукцию автомобильной промышленности - 
почти 8%.  Из категории текстильных изделий и одежды взяты 2 товарные позиции.  
Следует отметить, что одной из товарных позиций, указанных в таблице 1, являются 
аудио/видеозаписи (включая "граммофонные пластинки и другие носители звукозаписи").  
Это свидетельствует о том, что в числе наиболее динамичных секторов в мире 
представлена и продукция креативной индустрии - произведения культуры, искусства и 
индустрии развлечений. 
 
14. Как видно из таблицы 2, когда динамичность товарной группы определяется 
среднемировыми темпами роста стоимости экспорта, в списке 40 наиболее динамичных 
товаров появляются некоторые сельскохозяйственные товары, продукция пищевой 
промышленности и напитки.  Хотя с точки зрения этого критерия первые места в списке 
занимают электронные и химические товары, столь же высокие темпы роста, но при 
гораздо меньшей доле в совокупном мировом экспорте, демонстрируют и ряд 
сельскохозяйственных и пищевых товаров, включая переработанные зерновые, хлопок и 
семя хлопчатника, кунжутное семя, целлюлозу, масличные семена, замороженные овощи 
и алкогольные и другие напитки, получаемые способом брожения.  В этот список 
попадают также текстильные изделия и одежда, летательные аппараты и некоторые виды 
механического оборудования и электробытовых приборов. 
 
15. Сырьевые товары.  Хотя с течением времени доля сырьевых товаров в мировой 
торговле снижается, дезагрегированный анализ сырьевых секторов показывает, что целый 
ряд сырьевых товаров отличается динамизмом на рынке.  Например, шелк, продукты из 
зерновых и безалкогольные напитки, а также некоторые фрукты и фруктовые изделия 
можно рассматривать в качестве динамичных рыночных товаров, поскольку годовые 
темпы их экспорта в последние два десятилетия превышали 10%.  Дезагрегированные 
данные свидетельствуют о том, что орехи кешью, киви, манго и мясо птицы относятся к 
числу динамичных товаров, поскольку годовые темпы роста их экспорта в 
рассматриваемый период составляли от 10% до 17%.  К числу других 
сельскохозяйственный товаров, демонстрирующих ту или иную степень рыночного 
динамизма, относятся свежие ракообразные, рыбопродукты, переработанные животные и 
растительные жиры, топливная древесина и древесный уголь, свежие овощи, изделия из 
сахара, маргарин и комбижир, сырые изделия из овощей, готовый табак и мясопродукты.   
 
16. Участие развивающихся стран в основных секторах динамичных товаров.  
Основными экспортерами наиболее динамичных товаров на мировых рынках выступают 
промышленно развитые страны.  В то же время на рынках многих динамичных товарных 
групп все более заметным становится присутствие развивающихся стран.  Как видно из 
таблицы 1, на них приходится почти 20% мирового экспорта 40 наиболее динамичных 
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групп товаров с точки зрения доли в глобальном экспорте.  На рынках отдельных 
электрических и электронных товаров их доля в мировом экспорте с ничтожно малого 
уровня в 1985 году возросла более чем до 25% в 2003 году.  Что же касается трех из 
перечисленных товаров, а именно изготовленного из хлопка верхнего белья, верхней 
одежды и телевизоров, их экспорт из развивающихся стран превысил поставки из 
развитых стран.  В то же время среди развивающихся стран самыми активными 
участниками мировых рынков динамичных товаров с высокой рыночной долей являются 
восточно-азиатские страны.  Доля НРС в экспорте этих товаров ничтожно мала и в 
таблице 1 не указана. 
 

Вставка 1.   Текстильные изделия и одежда:  динамизм экспорта после 
истечения срока действия СТИО 

 
 Последние два десятилетия текстильные изделия и одежда являлись второй по 
динамизму товарной группой в мировой торговле, уступая лишь электронным и 
электрическим товарам.  Этот сектор чрезвычайно важен для развивающихся стран, 
которые поставляют на мировой рынок примерно 50% текстильных изделий и свыше 
60% одежды.  За период с 1980 года экспорт одежды из развивающихся стран вырос в 
семь раз, а текстиля - в пять раз;  за то же время соответствующие поставки из разных 
стран возросли соответственно в три и в два раза.  В 2002 году среди 20 ведущих мировых 
экспортеров текстиля фигурировали Китай, Индия, Пакистан, Индонезия и Таиланд.  Что 
касается одежды, в число 20 ведущих экспортеров входят Китай, Индия, Бангладеш, 
Таиланд и Пакистан.  Не фигурируя среди ведущих экспортеров, многие НРС и малые 
страны, включая Бангладеш, Камбоджу, Маврикий и Шри-Ланку, также превратились в 
крупных поставщиков благодаря импортным квотам, предусмотренным в Соглашении 
ВТО по текстильным изделиям и одежде (СТИО). 
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 Экспорт текстильных изделий и одежды из развивающихся стран квотировался на 
протяжении более 40 лет.  В СТИО был установлен десятилетний переходный период, 
истекший в декабре 2004 года, в течение которого все квоты на торговлю текстилем и 
одеждой должны были быть постепенно отменены.  Либерализация текстильной торговли 
в 2005 году могла бы приносить развивающимся странам ежегодно до 40 млрд. долл. 
экспортных поступлений и обеспечить создание примерно 27 млн. новых рабочих мест3.  
В свете таких возможностей для столь необходимого повышения благосостояния этих 
стран важно на практике положить конец 40-летней эпохе протекционизма в этом секторе 
и проследить за тем, чтобы в развитых странах на смену квот не пришли другие 
протекционистские меры. 
 
 В то же время последствия прекращения действия СТИО для сектора текстильных 
изделий и одежды в отдельных странах не следует сводить лишь к оценке того, кто 
проиграет, а кто выиграет.  Следует задаться вопросом:  как страны смогут 
воспользоваться теми возможностями и преодолеть те препятствия, которые возникнут 
после истечения срока действия СТИО.  В этой связи важно учитывать такие факторы, как 
издержки и процесс адаптации, конкурентоспособность, роль тарифов в формировании 
отраслевой торговли и предстоящие в ближайшее время изменения в структуре торговле и 
инвестиций.  В долгосрочном плане международный рынок текстильных изделий и 
одежды будет продолжать расти по мере увеличения численности населения планеты, 
доходов и уровня жизни.  Поэтому ожидается, что в предстоящие годы этот сектор будет 
оставаться для развивающихся стран динамичным экспортным сектором. 
 
 Хотя некоторые развивающиеся страны, как ожидается, должны ощутимо увеличить 
свой экспорт текстильных изделий и одежды после прекращения действия СТИО, НРС и 
малые страны, чей экспорт пользовался неквотируемым и беспошлинным доступом на 
рынки Соединенных Штатов и Европейского союза и которые сильно зависят от поставок 
готовой одежды, оказались особенно уязвимыми перед лицом ожидающегося обострения 
конкуренции в этом секторе.  Помимо таких азиатских НРС, как Бангладеш, Камбоджа, 
Лаосская Народно-Демократическая Республика и Непал, данный сектор важен и для 
многих африканских стран, например для Кении, Лесото, Мадагаскара и Маврикия, а 
также для некоторых стран Карибского бассейна - Доминиканской Республики, Ямайки и 
Гондураса.  Результаты исследований говорят о том, что получающие преференции 

                                                 
3  International Monetary Fund and World Bank, "Market Access for developing country 
exports:  Selected issues", 26 September 2002, pp. 42-43. 
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страны могут понести расходы в связи с необходимостью адаптации к новым условиям 
неквотируемой торговли.  Международное сообщество должно быть восприимчиво к их 
потребностям и готово оказать им необходимую помощь.  Особенно важно внимательно 
относиться к нуждам женщин, поскольку сектор текстильных изделий и одежды 
традиционно является для них важным работодателем.   

 
17. Если расположить динамичные товарные группы в порядке убывания среднегодовых 
темпов роста стоимости их экспорта (таблица 2), присутствие развивающихся стран на 
экспортных рынках окажется гораздо более заметным.  Рост экспорта некоторых пищевых 
товаров, относящихся к наиболее динамичным видам сельскохозяйственной продукции, 
помог улучшить внешнеторговые показатели Бразилии, Кении, Китая и Таиланда.  Страны 
Южной Азии и Латинской Америки и Карибского бассейна представлены в целом ряде 
динамичных секторов, в том числе в секторах текстильных изделий и одежды и пищевых 
товаров.  В то же время эти регионы не столь активно экспортируют электронные товары, 
как страны Восточной Азии.  Хотя в производстве и экспорте большинства этих товаров 
участие НРС и невелико, они тем не менее смогли в той или иной степени наладить 
экспорт 17 из этих товаров.  Что касается двух товаров, а именно кардного или чесанного 
хлопка и кунжутного семени, на эти страны приходится не менее 30% мирового экспорта.  
Во многих развивающихся странах проведению диверсификации и увеличению доли 
экспорта с более высокой добавленной стоимости по-прежнему мешают препятствия 
структурного характера и на уровне предложения, недостаточная емкость отечественных 
рынков, высокая стоимость и ограниченная доступность капитала, а также 
неблагоприятная конъюнктура внешних рынков. 
 

Экологически предпочтительные товары и прочие 
нетрадиционные сектора 

 
18. Развивающиеся страны начинают играть важную роль и на рынках ряда других 
групп товаров.  Хотя на некоторые из этих товаров и приходится заметная доля мировой 
торговли, многие другие - это новая продукция, поставляемая в небольших объемах и 
зачастую не имеющая своих конкретных позиций в торговых классификациях. 
 
19. К экологически предпочтительным товарам (ЭПТ) относятся биологически чистые 
товары, недревесная лесная продукция, товары, основанные на традиционных знаниях и 
возобновляемой энергии.  Стоимостной объем поставок отдельных ЭПТ является 
довольно значительным, и рынки этих товаров быстро растут.  Например, в 2003 году 
мировой рынок биологически чистых пищевых товаров и напитков составлял порядка 
25 млрд. долл. США.  Хотя основными рынками биологически чистых товаров являются 
развитые страны, во многих развивающихся странах также быстро развиваются 
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отечественные рынки.  Рынок биологического топлива является еще одним примером 
рынка ЭПТ, который, как ожидается, будет разрастаться, особенно по мере осуществления 
Киотского протокола, повышения цен на нефть и роста мирового спроса на 
энергоносители.  Предполагается, что в 2050 году за счет биотоплива будет 
удовлетворяться не менее половины потребностей в топливе мирового транспортного 
сектора4. 
 
20. Различные недревесные нетрадиционные товары сельскохозяйственного и 
природного происхождения обладают более значительным потенциалом с точки зрения 
создания добавленной стоимости.  Хотя уровень мирового спроса на многие из них, как 
правило, невысок, они могут играть важную роль на рынках некоторых развивающихся 
стран, являющихся производителями конкретных товаров, относящихся к данным 
товарным группам.  Во многих случаях они играют важную роль в создании доходов на 
местном уровне в сельской местности и среди коренного населения соответствующих 
стран.  К числу соответствующих товарных групп относятся:  пищевые растительные 
продукты, компоненты пищевых продуктов (например, окрашивающие или 
ароматизирующие добавки);  косметические и фармацевтические товары естественного 
происхождения и лекарственные травы;  латекс, каучук, смолы, натуральные волокна и 
изделия из них;  товары животного происхождения и их производные;  и другие 
натуральные товары, включая изделия кустарного промысла. 
 

Вставка 2.  Торговые возможности в секторе возобновляемых источников 
энергии и биотоплива 

 
 Возобновляемые источники энергии, такие как вода, биомасса, солнечная, ветряная 
и геотермальная энергия, могут вносить важный вклад в обеспечение устойчивого 
развития.  Биотопливо, относящееся к этой категории, представляет собой такое топливо, 
которое получено из биологических источников, например этанол или биологическое 
дизельное топливо.  Международное энергетическое агентство предсказывает, что в 
течение следующих 20 лет экономически рентабельное использование возобновляемых 
ресурсов будет расширяться по мере снижения издержек вследствие совершенствования 
технологий и расширения рынков.  Новые рыночные инструменты реагирования на 
изменение климата также будут способствовать формированию рынков возобновляемых 
источников энергии.  Экологические проблемы повышают привлекательность таких 
источников энергии для директивных органов. 
 

                                                 
4  По данным обследований, упоминаемых в издании Международного 
энергетического агентства - "Biofuels for transport, an international perspective", 2004. 
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 Использование возобновляемых источников энергии в коммерческих целях пока 
остается довольно ограниченным, поскольку этому препятствуют высокие издержки и 
невозмещаемость затрат (внешние факторы), а также перебои с поставками и другие 
технические и институциональные препятствия.  В ходе недавнего Совещания экспертов 
ЮНКТАД по вопросу об определениях и аспектах экологических товаров и услуг в 
области торговли и развития (Женева, 9-11 июля 2003 года) ряд экспертов подчеркнули, 
что либерализация рынка возобновляемых источников энергии может принести 
очевидную пользу окружающей среде, а также способствовать увеличению экспорта ряда 
развивающихся стран.  По расчетам секретариата ЮНКТАД (TD/B/COM.1/EM.21/CRP.1), 
хотя развивающиеся страны и являются нетто-импортерами инвестиционных 
экологических товаров, что касается возобновляемых источников энергии, стоимостной 
объем их экспорта и импорта в 2002 году был примерно одинаковым на уровне 
3,7 млрд. долл. США.  Расширение сотрудничества между развивающимися странами в 
области возобновляемых источников энергии может открыть новые возможности для 
развития торговли и технологического сотрудничества между странами Юга.  Например, 
Индия и Бразилия сильно заинтересованы в расширении сотрудничества в сфере 
производства, использования и экспорта этанола.  В апреле 2002 года эти страны 
подписали Меморандум о взаимопонимании, предусматривающий обмен технологиями 
для смешивания бензинового и дизельного топлива с биоэтанолом. 
 
 Среди всех возобновляемых источников энергии биотопливо представляет особый 
интерес для развивающихся стран, поскольку они могут легко наладить его производство 
из имеющихся у них в избытке сельскохозяйственных отходов.  Производство биотоплива 
может благоприятствовать и процессу развития благодаря сокращению импорта топлива, 
повышению надежности энергоснабжения, диверсификации сельскохозяйственного 
производства, формированию новых экспортных рынков и социальных благ.  Существуют 
все условия для торговли биотопливом между развитыми и развивающимися странами:  
себестоимость производства сельскохозяйственной продукции, из которой получают 
биотопливо, ниже в развивающихся странах, в то время как спрос на такое топливо в 
развитых странах будет возрастать главным образом в результате осуществления 
Киотского протокола.  В случае устранения торговых барьеров такая торговля может 
стать взаимовыгодной. 
 
 Международная торговля услугами и оборудованием, необходимыми для 
использования возобновляемых источников энергии, превратилась в довольно важную 
тему проходящих в рамках ВТО многосторонних торговых переговоров по экологическим 
товарам и услугам (ЭТУ), а также деятельности ЮНКТАД.  Преодоление торговых 
барьеров в секторе энергетических товаров и услуг и в сельском хозяйстве, в частности, 
имеет решающее значение для действенного укрепления рынка возобновляемых 
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источников энергии, включая биотопливо.  Снижение барьеров в торговле товарами и 
услугами, связанными с возобновляемыми источниками энергии, дополняемое 
эффективной передачей и адаптацией технологий, может дать ощутимую экономическую 
и экологическую отдачу как для развитых, так и для развивающихся стран.   
 

 

Сектора зарождающихся и динамичных услуг, представляющие для 
развивающихся стран интерес с точки зрения экспорта 

 
21. Аутсорсинг услуг.  Аутсорсинг услуг сам по себе не является новым явлением, 
поскольку в развитых странах эта практика существует уже многие годы.  Вместе с тем 
благодаря прогрессу в области сетевых технологий, созданию высокоскоростных сетей 
передачи данных и увеличению их пропускной способности аутсорсинг услуг стал в 
последние годы поистине глобальным явлением, о чем свидетельствует быстрая 
интернационализация услуг с применением информационных технологий (УПИТ), 
включая аутсорсинг бизнес-процессов (АБП).  Эти тенденции позволили развивающимся 
странам стать участниками данного процесса.  По оценкам, объем мирового рынка 
УПИТ/АБП достигнет к 2004 году 300 млрд. долл. США.  С 1999 года этот рынок растет в 
среднем на 23% в год.  По другим оценкам, общий объем рынка АБП возрастет к 
2005 году до 585 млрд. долл. США.  Тем самым он превратится в один из самых быстро 
развивающихся рынков услуг электронной торговли.  Аутсорсинг услуг выгоден как 
странам базирования, так и принимающим странам.  Поэтому его не должны 
искусственно ограничивать ни проводимая самими развивающимися странами политика в 
области торговли, развития и экономики, ни международный деловой климат.  В рамках 
ВТО предлагалось, в частности, заключить мораторий в отношении обязательств по 
первому способу поставки услуг в соответствии с принципами Соглашения по 
информационным технологиям (СИТ). 
 
22. Прочие сектора услуг.  Перемещение предоставляющих услуги физических лиц 
продолжает оставаться важным источником экспортных поступлений для целого ряда 
развивающихся стран.  Страны происхождения постоянно получают от этого 
значительные выгоды, поскольку такие поступления способствуют увеличению 
инвестиций и внутренних накоплений, содействуют развитию других секторов экономики 
и торговли, обеспечивают передачу технологий, предпринимательских навыков и знаний 
и наращивание человеческого потенциала.  У развивающихся стран существуют широкие 
возможности получить ощутимую выгоду от использования секторов динамичных услуг, 
таких как ИКТ, профессиональные услуги, здравоохранение, образование, строительные и 
консалтинговые услуги.  Таким образом, налицо убедительные политические и 
экономические доводы в пользу обеспечения более всеобъемлющего и значимого в 
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коммерческом отношении доступа на рынки в рамках предусмотренного в ГАТС 
четвертого способа поставки услуг. 
 

Вставка 3.  Аутсорсинг услуг в развивающихся странах:  новый вид торговли 
 

 Аутсорсинг, первоначально являвшийся феноменом торговли исключительно между 
странами Севера, в последнее время превращается в одну из важнейших форм деловых 
связей по линии как Север-Юг, так и Юг-Юг.  В контексте глобализации бизнеса и 
оказания услуг 24 часа в сутки аутсорсинг в развивающихся странах становится для все 
большего числа корпораций жизненно важным стратегическим инструментом, 
позволяющим, по оценкам, сэкономить на соответствующей деятельности до 70%.  Такой 
аутсорсинг, предполагающий заключение субподрядных соглашений с зарубежными, а не 
отечественными фирмами, зачастую именуется офшорингом.  К числу развивающихся 
стран и стран с переходной экономикой, оказывающих большой объем офшорных услуг, 
относятся Индия, Китай, Бразилия, Филиппины, Российская Федерация и ряд стран 
Восточной и Центральной Европы.  В последнее время в этой индустрии представлены и 
многие другие развивающиеся страны, в том числе Южная Африка, Гана, Нигерия, Кения, 
Вьетнам, Ямайка и Барбадос.  В то же время следует отметить, что офшорингом на 
протяжении уже длительного времени занимаются и ряд развитых стран, в первую 
очередь Ирландия, Канада и Израиль.   
 
 К основным направлениям аутсорсинга бизнес-процессов и УПИТ в развивающихся 
странах (в порядке возрастания с точки зрения размера добавленной стоимости) 
относятся:  i)  деятельность по вводу и конверсии данных, например услуги по подготовке 
медицинских и юридических документов;  ii)  обработка данных и простое голосовое или 
онлайновое обслуживание клиентов на основе устанавливаемых клиентами правил, 
включая центры обработки телефонных звонков, бронирование мест и продажа билетов 
на транспорт и для туристов, обработка электронной почты, обработка данных, 
выставление счетов и производство платежей;  iii)  деятельность по решению проблем и 
принятию решений, например проработка путей совершенствования процессов или 
упорядочения систем, включая управление людскими ресурсами и применение 
компьютерных программ;  iv)  услуги в области телеобработки, которые требуют прямого 
взаимодействия и более сложных операций с клиентами, выходящих за рамки простого 
голосового обслуживания, например сетевая поддержка, справочная служба для клиентов, 
операционная техническая обработка, создание программного обеспечения для всех 
бизнесс-процессов и услуги по обеспечению компьютерной аппаратурой;  v)  различные 
виды обслуживания научно-исследовательских и инженерно-технических работ, включая 
НИОКР в области фармацевтики, трехмерное моделирование, анализ конечных 
процессов, анализ в области вычислительной гидродинамики, технические спецификации 
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для торгов, эксплуатационно-техническое проектирование и финансовый анализ, а также 
производство мультипликационных фильмов и другие аудиовизуальные услуги для 
индустрии развлечений.  Ожидается, что в ближайшее время стоимость рынка 
аутсорсинга достигнет порядка 800 млрд. долл. США, причем доля развивающихся стран 
на них может составить 25%.  Таким образом аутсорсинг открывает широкие горизонты и 
новые возможности для экспортеров из развивающихся стран. 

 
 
23. Туризм все чаще рассматривается в качестве эффективного средства обеспечения 
устойчивого экономического и социального развития многих развивающихся стран, 
включая НРС.  В 1990-е годы поступления развивающихся стран от туризма в 
номинальном выражении существенно возросли, составив 140 млрд. долл. США в 
2001 году по сравнению с немногим более 50 млрд. долл. США в 1990 году.  Некоторым 
развивающимся странам, в том числе ряду НРС, удалось завоевать на международном 
уровне высокую репутацию или занять соответствующие ниши в туристическом секторе.  
Для некоторых стран ресурсы туризма можно считать экологическим достоянием.  
Устойчивое развитие туризма может стать одним из важных путей получения 
развивающимися странами максимальной выгоды от использования своих туристических 
ресурсов.  Сектор туризма очень важен для развивающихся стран, поскольку он дает им 
рабочие места, иностранную валюту, поступления в бюджет, более качественную 
инфраструктуру и возможности для более рационального природопользования.  Все 
больший интерес проявляется к развитию туризма и в связи с его ролью в деле борьбы с 
нищетой.  Многие развивающиеся страны, в том числе НРС и МОРГ, рассматривают 
расширение туристического сектора как одну из основных задач развития.  В то же время 
развитие туризма связано и с серьезными рисками.  В этом секторе существует очень 
острая конкуренция за рынки.  Ряд развивающихся стран (например, страны Карибского 
бассейна), очень сильно зависящие от туризма, стали уязвимыми перед лицом возможного 
спада в этой индустрии.  Туристический сектор уязвим и с точки зрения социальной 
нагрузки и экологического риска, например причинения ущерба природным экосистемам.  
Одним из основных препятствий для устойчивого роста туристического сектора являются 
неадекватность инфраструктуры и деградация окружающей среды в пользующихся 
высокой популярностью районах с хрупкими экосистемами.  Наконец, следует отметить, 
что в связи с туризмом активно развивается аутсорсинг услуг, включая бронирование 
транспорта и гостиничных мест и продажу билетов, что позволяет развивающимся 
странам шире использовать коммерческие возможности в связанных с туризмом областях. 
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IV. ФАКТОРЫ, ОПРЕДЕЛЯЮЩИЕ ХАРАКТЕР УЧАСТИЯ 
  РАЗВИВАЮЩИХСЯ СТРАН В ДИНАМИЧНЫХ 

И НОВЫХ СЕКТОРАХ, И ИМЕЮЩИЙСЯ У НИХ 
ПОЛИТИЧЕСКИЙ ВЫБОР 

 
Факторы, влияющие на участие развивающихся стран 

 
24. Не существует какого-либо единого набора факторов, определяющих успех 
проникновения в динамичные и новые сектора и/или расширения такого участия.  Для 
разных секторов и стран эти факторы неодинаковы.  Многое зависит и от того, насколько 
эффективно появляются и используются возможности в конкретных секторах и видах 
хозяйственной деятельности.  Тем не менее опыт развивающихся стран, добившихся 
хороших показателей в динамичных и новых секторах и получивших от участия в них 
большие выгоды, свидетельствует о важности трех условий: 
 

• наличия прочного и гибкого потенциала предложения, позволяющего 
реагировать на изменения в спросе и предпочтениях; 

 

• высокого уровня производительности и конкурентоспособности 
соответствующих секторов;  и 

 

• благоприятных условий доступа к рынкам и выхода на рынки. 
 
Факторы, позволяющие создать или улучшить подобные условия, зависят от конкретных 
секторов или товаров;  стран;  исходных условий;  наделенности стран факторами 
производства;  качества экономической и финансовой политики, учреждений и системы 
управления;  внутренних и зарубежных инвестиций;  людских ресурсов и физической 
инфраструктуры;  наличия, размера и качества хозяйственных субъектов;  уровня 
партнерских связей государственного и частного секторов, условий для ведения 
хозяйственной деятельности;  политической стабильности;  степени интеграции в 
глобальную экономику и т.д.  Положение в каждом конкретном секторе или стране 
требует отдельного углубленного изучения. 
 

Глобализация систем производства 
 
25. Опыт более успешных развивающихся стран в расширении экспорта многих 
динамичных и новых товаров тесно связан с развитием международных 
производственных систем.  Международные системы производственной кооперации, при 
помощи которых транснациональные корпорации (ТНК) используют в своих интересах 
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быстро меняющиеся различия в стоимости, ресурсах и материально-техническом 
обеспечении, превратились в главный двигатель глобализации производственных 
процессов.  В некоторых развивающихся странах, которые все шире участвуют в 
глобальных производственно-сбытовых системах, отраслевые данные говорят о том, что 
на филиалы ТНК приходится почти половина и более объема экспорта продукции 
обрабатывающей промышленности5.  Различный опыт стран имеет и явно выраженную 
региональную составляющую, поскольку связанная с ТНК экспортная деятельность в 
развивающихся странах сконцентрирована в небольшом числе стран, прежде всего в 
Восточной и Юго-Восточной Азии.  Для некоторых стран важным инструментом 
поощрения ТНК к реализации экспортных возможностей служат критерии экспортной 
деятельности, увязываемые со стимулами, например с экспортными субсидиями.  В то же 
время применение таких субсидий ограничивается Соглашениями ВТО. 
 
26. Быстро меняющаяся стратегия корпоративной деятельности и все более сложные 
системы производства осложняют для небольших и новых поставщиков из 
развивающихся стран, не располагающих необходимым потенциалом и конкурентными 
преимуществами, участие в глобальных производственных системах.  Вместе с тем для 
развивающихся стран одним из ключевых приоритетов должно стать определение и 
постоянное расширение своих ниш по всей цепочке создания добавленной стоимости.  
Развивающимся странам следует также углублять внутриэкономические связи с 
соответствующими экспортными производствами и максимально активизировать 
передачу технологий, повышение квалификации рабочей силы и создание отечественной 
добавленной стоимости благодаря участию в системах транснациональной кооперации. 
 

Изменения в доходе и спросе 
 
27. По некоторым экспортным товарам, представляющим интерес для развивающихся 
стран, в том числе по некоторым видам сельскохозяйственного и промышленного сырья, 
глобальная эластичность спроса по доходу, как правило, низка.  Это на первый взгляд 
может означать, что увеличение глобального дохода может не привести к значительному 
росту спроса.  Вместе с тем многое зависит от структуры глобального роста спроса.  Как 
видно на примере роста спроса в течение последних нескольких лет в Китае, который сам 
по себе является крупным динамичным фактором мировой торговли, в странах с более 
низким уровнем дохода спрос на продукты питания и сырьевые товары, как правило, 
обладает более высокой эластичностью по доходу.  Это свидетельствует о том, что при 
достижении достаточных темпов роста в развивающихся странах многие сектора и 
товары, мировой рынок которых не отличался достаточной оживленностью, могут вполне 
стать боле динамичными.  В любом случае для динамичных товаров характерна более 
                                                 
5  UNCTAD, World Investment Report, 2002, table VI.3. 



 TD/B/COM.1/EM.26/2 
 page 21 
 
 
высокая эластичность спроса по доходу.  Например, спрос на продукцию 
информационных технологий во многих странах растет более быстрыми темпами, чем 
доходы, что ведет к увеличению доли расходов на эти товары.  Кроме того,  
на показателях спроса сказываются и такие факторы, как совершенствование 
инновационных аспектов продукции и способов ее использования, а также тенденции 
изменения образа жизни.   
 

Доступ к рынкам и выход на рынки 
 
28. Способность развивающихся стран участвовать в динамичных и новых секторах 
мировой торговли в очень большой степени зависит от того, насколько они смогут 
откликнуться на новые возможности, существующие на мировых рынках.  Имеющиеся у 
них для этого возможности во многом зависят от условий доступа к рынкам и требований 
к выходу на рынки, которые устанавливаются в странах-импортерах, в том числе 
крупными сбытовыми сетями.  Для многих развивающихся стран интеграция в мировую 
экономику означает способность выполнить такие условия выхода на рынки, а также 
создать необходимые стимулы для повышения конкурентоспособности и развития.  
Некоторые из препятствий, мешающих доступу и выходу на рынки, трудно преодолеть 
даже развитым странам на рынках друг друга, что лишний раз подчеркивает серьезность 
проблем, с которыми сталкиваются развивающиеся страны.   
 

Проблема низкой и снижающейся добавленной стоимости 
 
29. Масштабы выгод от участия в динамичных и новых секторах торговли во многом 
определяются размерами созданной в стране добавленной стоимости.  Восточноазиатские 
НИС, в частности, смогли с успехом увязать диверсификацию и наращивание торговли с 
увеличением стоимости продукции, добавленной обработкой, и ВВП.  Например, 
восточноазиатские производители одежды перешли от пошива изделий из уже 
раскроенных тканей к более сложным операциям, превратившись в поставщиков всей 
необходимой продукции для международных покупателей, получающих заказы от 
крупных предприятий розничной торговли, выполнение которых они поручают сети своих 
субподрядчиков в Азии, Латинской Америке и Африке6. 
 
30. С другой стороны многие другие развивающиеся страны зачастую сталкиваются с 
хронической проблемой низкой и уменьшающейся добавленной стоимости, причины 
которой кроются в:  а)  "экспортной иллюзии", вызванной высоким содержанием импорта 

                                                 
6  UNCTAD, "Assuring development gains from the international trading system and trade 
negotiations:  Implications of ATC termination on 31 December 2004" (TD/B/51/CRP.1). 
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в экспортной продукции, когда поступления от экспорта не отражают действительной 
величины отечественной добавленной стоимости;  и  b)  "ошибочности композиции", 
которая возникает, когда слишком много стран устремляются в одни и те же сектора или в 
производство одних и тех же товаров, тем самым ухудшая условия торговли и снижая 
поступления от экспорта или лишая себя возможности добиться с помощью 
диверсификации первоначальной цели - увеличения отечественной добавленной 
стоимости.  Решение этой двуединой проблемы должно стать для развивающихся стран 
одним из главных политических приоритетов.   
 

Последствия в плане политики 
 

31. Некоторые общие вопросы политики, касающиеся участия развивающихся стран в 
динамичных и новых секторах, рассматривались на проходившей в ходе ЮНКТАД XI 
тематической сессии:  "Возможные направления политики и стратегии по содействию 
участию развивающихся стран в динамичных и новых секторах мировой торговли"7, а 
также в рамках подготовки Конференции в ходе "недели торговли в Рио"8.  В ходе 
состоявшихся дискуссий подчеркивалась важность политических усилий в четырех 
областях:  а)  создании благоприятного инвестиционного климата и привлечении ПИИ, 
ориентированных на развитие;  b)  наращивании потенциала предложения и 
конкурентоспособности на основе эффективной и стимулирующей макроэкономической, 
секторальной и микроэкономической политики;  с)  увязывании целей государственного и 
частного секторов в рамках общей стратегии активизации процесса развития посредством 
расширения реального сотрудничества между этими секторами;  d)  эффективном 
управлении процессом интеграции в глобальную экономику.  Важно также добиться 
согласованности целей и задач, ставящихся при осуществлении различных политических 
и иных мер, и максимального синергического эффекта. 
 
32. Один из важных уроков, извлеченных из успешного опыта, состоит в том, что 
развивающимся странам потребуется самим сделать необходимый стратегический выбор 
в отношении политики, содействующей выгодному для них участию в динамичных и 
новых секторах мировой торговли.  Этот выбор должен основываться на реалистичной 
оценке фактических и потенциальных сравнительных преимуществ каждой страны в 
различных секторах, а также в контексте всей цепочки создания добавленной стоимости.  

                                                 
7  Доклад Конференции Объединенных Наций по торговле и развитию о работе ее 
одиннадцатой сессии, Сан-Паулу, Бразилия, 13-18 июня 2004 года (TD/412). 
 
8  Report on the Rio Trade Week Preparatory to UNCTAD XI (Rio de Janeiro, 7-12 June 
2004), Summary prepared by the UNCTAD secretariat (TD/L.395). 
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Важный вывод, который подтверждается рядом представленных отраслевых примеров, 
заключается в том, что всеми важными с точки зрения экспортной динамики факторами 
следует заниматься одновременно, хотя их сравнительное значение может различаться по 
странам и секторам, а также меняться во времени.  Кроме того, у развивающихся стран 
сегодня нет столь широкого выбора, как у тех из них, кто раньше встал на путь 
индустриализации.  Причины этого во многом кроются в предусмотренных в некоторых 
соглашениях ВТО "мерах непограничного характера".  С этой точки зрения вопрос о 
политическом выборе имеет очень тесное отношение к обсуждению стратегических 
подходов в контексте новых и динамичных секторов. 
 
33. Столь же важными представляются вопросы, касающиеся обеспечения 
соответствующего финансирования развития и реального сокращения объема 
задолженности, а также вопросы структуры международных рынков, которые 
сказываются на конкурентоспособности экспорта развивающихся стран.  Одной из 
важных приоритетных задач, стоящих перед донорами, должна стать корректировка 
программ сотрудничества в области развития в целях оказания достаточной и 
согласованной помощи развивающимся странам, особенно НРС в их стремлении с 
выгодой для себя участвовать в новых и динамичных секторах.  При этом следует 
целенаправленно противодействовать протекционистским мерам, которые в настоящее 
время принимаются в области сельского хозяйства, текстильных изделий и одежды, 
предусмотренного в ГАТС четвертого способа поставки услуг и аутсорсинга. 
 

Создание конкурентоспособного производственно-сбытового потенциала 
 
34. Две важные стратегические задачи на макро-, секторальном и микроуровнях 
касаются укрепления отечественного производственно-сбытового потенциала и 
повышения международной конкурентоспособности.  Способности изыскивать 
возможности для экспорта и налаживать его в том или ином конкретном секторе во 
многом зависят от эффективности преодоления препятствий, сопряженных с 
недостатками и отсутствием рынков и базы предпринимательства, несовершенством 
технологий и рынков капитала, рисками, которыми сопровождается организация новой 
хозяйственной деятельности и экспорта, а также связями между различными рынками и 
их влиянием друг на друга.  Эти трудности особенно остро ощущаются в НРС, что 
требует особого внимания к ним со стороны международного сообщества.   
 
35. Для того чтобы стратегия была успешной, она должна быть направлена на оказание 
целевой поддержки в следующих целях: 
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• расширения возможностей фирм в области новаторства и освоения технологии 
для перехода к производству товаров и услуг с более высокой добавленной 
стоимостью; 

 

• создания надежно действующих сетей предприятий, особенно малых и средних 
предприятий, которые были бы реально связаны с мировыми рынками, а также 
с крупными компаниями, занимающимися международной торговлей; 

 

• оказания содействие предприятиям женщин, неформальным секторам в 
городах и традиционным и сельским производствам; 

 

• обеспечения более широкого доступа к специализированной информации, 
включая сведения о рынках, более тесного взаимодействия между 
поставщиками и производителями, производства высококачественных товаров 
общественного потребления, содействия узнаваемости торговой марки и 
реализации других мер по упрощению процедур предпринимательской и 
торговой деятельности в интересах повышения общей эффективности и 
конкурентоспособности; 

 

• развития надежных и высококачественных инфраструктур, таких, как четко 
функционирующая инфраструктура транспорта и связи, информационных, 
коммуникационных, маркетинговых механизмов и механизмов материально-
технического обеспечения, зон обработки экспортной продукции и 
промышленных и научных парков. 

 

Привлечение ПИИ на цели развития 
 
36. Одна из ключевых задач, стоящих перед развивающимися странами, заключается в 
том, чтобы обеспечить выгодное в стратегическом отношении использование потенциала 
ТНК для реального перехода к экспорту продукции со все более высокой добавленной 
стоимостью и одновременного получения максимальных выгод для развития.  Политика и 
предпринимаемые меры должны преследовать следующие цели: 
 

• обеспечить, чтобы задачи и цели политики в области ПИИ соответствовали 
более широким задачам, политике и стратегиям в области развития и были их 
неотъемлемой частью; 

 

• создать комплекс стимулов для привлечении ПИИ не просто в целях получения 
финансовых средств, а в интересах их максимально эффективного 
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использования, с тем чтобы обеспечить поступление инвестиций ТНК в 
динамичные и новые сектора и максимальное повышение выгод для 
принимающих стран; 

 

• привлекать иностранные филиалы к развитию и повышению квалификации 
людских ресурсов, а также к институциональному и технологическому 
развитию; 

 

• обеспечить связь между местными поставщиками и иностранными филиалами 
в целях максимально выгодного использования ПИИ, устойчивого 
совершенствования ориентированных на экспорт видов деятельности и 
содействия распространению навыков, знаний и технологий среди 
национальных фирм; 

 

• обеспечить оперативное государственное вмешательство для содействия 
созданию промышленных групп с привлечением ПИИ. 

 

Вопросы доступа к рынкам и выхода на рынки 
 
37. Роль многосторонней торговой системы.  Переговоры в контексте Программы 
работы Дохи открывают важную возможность для решения следующих ключевых 
вопросов, имеющих отношение к участию развивающихся стран в динамичных и новых 
секторах: 
 

• эффективного решения проблемы высоких тарифов и тарифных пиков и 
эскалации в отношении экспортных товаров, представляющих интерес для 
развивающихся стран; 

 

• реальной реформы сельского хозяйства, включая существенное расширение 
доступа на рынки для развивающихся стран, поэтапную отмену экспортных 
субсидий и значительное уменьшение внутренней поддержки, деформирующей 
торговлю; 

 

• либерализации секторов услуг и способов поставки экспортных услуг, 
представляющих интерес для развивающихся стран, в частности в рамках 
предусмотренного в ГАТС четвертого способа поставки услуг; 

 

• соответствующих и оперативных положений о специальном и 
дифференцированном режиме для обеспечения, в частности, того, чтобы 
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развивающиеся страны имели необходимые возможности для маневра и 
гибкости в области политики; 

 

• эффективного решения проблем, возникающих в связи с применением 
развитыми странами санитарных и фитосанитарных мер, технических барьеров 
в торговле и антидемпинговых мер. 

 
38. Использование возможностей преференциального доступа на рынки.  
Преференциальные торговые договоренности с участием развивающихся стран 
открывают для них некоторые возможности в плане расширения и диверсификации своего 
экспорта.  Можно выделить три основные формы торговых преференций:  а)  Всеобщая 
система преференций (ВСП);  b)  особые преференциальные режимы для групп 
развивающихся стран (например, Соглашение ЕС "Все, кроме оружия";  Закон США о 
росте и возможностях в Африке (ЗРВА));  с)  региональные торговые соглашения (РТС) 
между развивающимися и другими развивающимися и развитыми странами и связанные с 
ними преференциальные механизмы, такие, как ВСТП, которые распространяются на 
торговлю между странами Юга.  Последний вид договоренности отличается от других в 
том, что подобные договоренности предполагают взаимные, а не односторонние торговые 
преференции. 
 
39. ВСП сыграла роль полезного механизма для развивающихся стран, первыми 
начавшими индустриализацию и добившимися успехов в области экспорта, в то время как 
выгоды, приобретенные многими другими получающими преференции странами, в том 
числе НРС и странами Африки, оказались не столь значительными.  Совершенствование 
преференционных режимов могло бы сыграть позитивную роль в оказания содействия 
странам, еще не способным реально участвовать в динамичных и новых экспортных 
секторах, получить выход на соответствующие рынки.  Для этого потребовалось бы:   
 

• усовершенствовать сферу применения и охвата режимов; 
 

• разработать более либеральные правила происхождения товаров; 
 

• не допускать, чтобы использование режимов обусловливалось теми или иными 
требованиями.   

 
40. Отмена барьеров для выхода на рынки.  Трудности доступа к рынкам усугубляются 
проблемами структуры рынков, а также техническими предписаниями и стандартами, 
санитарными и фитосанитарными мерами и сложными и противоречивыми правилами 
происхождения товаров.  Еще более важное значение имеют меры и требования, 
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принимаемые частным сектором, например добровольные стандарты.  Например, 
усиливается тенденция согласования стандартов частного сектора между 
международными сетями супермаркетов, и соответствие этим стандартам становится 
необходимым условием выхода на рынки.  Одна из ключевых приоритетных задач 
состоит в обеспечении того, чтобы эти стандарты и меры разрабатывались прозрачно с 
участием развивающихся стран и применялись на недискриминационной основе.   
 

Региональное экономическое сотрудничество и интеграция 
 
41. Торговля между странами Юга и региональные экономические и торговые 
соглашения могут создать благоприятные условия для выхода в динамичные и новые 
сектора.  Например, МЕРКОСУР оказала существенное влияние на расширение торговли 
в конкретных секторах между странами-участницами, а также между ними и остальными 
странами мира.  Торговля между странами Юга может стать полезным испытательным 
полигоном, с помощью которого развивающиеся страны создают экспортный потенциал в 
динамичных и новых секторах.  Наиболее подходящей для регионального сотрудничества 
продолжает оставаться концепция динамично меняющейся структуры регионального 
разделения труда, известная как модель "гусиного клина", в соответствии с которой у 
менее развитых стран появляется возможность приступить к производству простой 
промышленной продукции по мере того, как более развитые страны успешно 
перепрофилируют свое производство на выпуск более сложных изделий обрабатывающей 
промышленности.  Такой процесс может также способствовать тому, что странам удастся 
избежать проблемы низкой и продолжающей снижаться добавленной стоимости.  
Составление планов регионального разделения труда на всех этапах цепи создания 
добавленной стоимости могло бы помочь странам в реализации их стратегий 
диверсификации. 
 

V. РОЛЬ ПРОВОДИМЫХ ЮНКТАД СЕКТОРАЛЬНЫХ 
ОБЗОРОВ ТОРГОВЛИ 

 
42. С помощью конкретного анализа динамичных и новых секторов проводимые 
ЮНКТАД секторальные обзоры торговли могут играть важную роль в оказании 
содействия руководству и другим заинтересованным сторонам в определении 
возможностей в тех или иных секторах и выборе направлений и инструментов политики с 
учетом особенностей каждой страны.  Опираясь на три основных направления 
деятельности ЮНКТАД (аналитическая работа, установление консенсуса посредством 
проведения межправительственных совещаний и поддержка создания потенциала) и 
объединяя основные заинтересованные стороны (включая развивающиеся страны, их 
партнеров в области развития, соответствующие международные организации, 
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представителей частного сектора, в том числе заинтересованные ТНК и предприятия 
развивающихся стран, и гражданское общество), секторальные обзоры торговли могли бы 
стать форумом для диалога по вопросам политики, в центре внимания которого были бы 
следующие вопросы:   
 
 а) возможности для использования результатов международной торговли в 
интересах развития, которые открываются у развивающихся стран благодаря динамичным 
и новым секторам;  b)  основные факторы, от которых зависит их участие в этих секторах;  
с)  императивы национальной и международной политики стимулирования их более 
широкого и продуктивного участия в этих секторах;  d)  пути решения благодаря 
подобным политическим мерам проблем, связанных с потенциалом предложения, 
производительностью, технологическим потенциалом и конкурентоспособностью, 
внутренними и иностранными инвестициями, доступом к рынкам и выходом на них, 
изменениями в спросе и предпочтениях, а также региональным разделением труда;  
е)  роль международной торговой и финансовой системы, в том числе торговых 
переговоров, а также структур мирового рынка и развития сотрудничества в обеспечении 
успеха этих политических мер. 
 
43. Для того чтобы привязать итоги политического диалога к конкретным реалиям 
отдельных стран после окончания совещания экспертов потребуется последующая работа.  
Со своей стороны ЮНКТАД в сотрудничестве со всеми заинтересованными субъектами и 
при поддержке заинтересованных доноров будет стремиться проводить углубленные 
секторальные обзоры на уровне отдельных стран и регионов.  Цель этих обзоров будет 
заключаться в том, чтобы по просьбе отдельных развивающихся стран, и особенно НРС, 
разрабатывать для них общие политические рекомендации, которые помогут им создать 
потенциал конкурентоспособного экспорта и расширить свои возможности для доступа на 
рынки и проникновения в эти сектора. 
 
44. Углубленная исследовательская и аналитическая работа требуется также для 
улучшения понимания возможных факторов, влияющих на участие отдельных 
развивающихся стран в конкретных новых и динамичных секторах мировой торговли, 
связей между этими факторами и их последствий для процесса роста и развития.  Это в 
свою очередь поможет уточнить политические рекомендации на уровне отдельных стран 
и секторов.   
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Таблица 1:  Динамичные товары в мировом экспорте в обратном порядке изменения 

их доли на рынке, 1985-2002 годы 
 

Доля на рынке (%) 

Стоимостной объем 
мирового экспорта 
(в млн. долл. США 
в текущих ценах) 

Доля 
развивающихся 

стран в 
мировом 

экспорте (%) 

Среднегодовые 
темпы роста 
мирового 

экспорта (%) 
Место 

Код 

МСТК 
Товар 

1985 2002 Прирост 1985 2002 1985 2002 1985-2002 

1 7764 электронные микросхемы 0,67 2,93 2,26 10 213 163 336 15 15 18 

2 5417 медикаменты 0,60 2,22 1,61 9 101 123 459 5 4 17 

3 7643 радиотелеграфные и 
радиотелефонные 
передачи 

0,16 1,36 1,21 2 365 75 859 1 22 23 

4 7599 детали и принадлежности 
машин для обработки 
данных 

1,18 2,10 0,92 17 869 117 165 0 26 12 

5 7524 центральные цифровые 
запоминающие устройства 

0,01 0,67 0,67 136 37 568 0 22 39 

6 7924 летательные аппараты 0,41 1,04 0,63 6 247 58 061 1 2 14 

7 7810 автомобили 5,43 6,05 0,62 82 193 337 012 1 9 9 

8 7649 детали 
телекоммуникационной 
аппаратуры 

0,66 1,13 0,46 10 058 62 805 2 26 11 

9 8939 различные изделия, 
изготовленные из смол и 
пластмасс 

0,43 0,82 0,39 6 474 45 731 2 20 12 

10 7522 компьютеры 0,28 0,61 0,33 4 275 34 123 0 33 13 

11 7721 электрические приборы, 
такие, как выключатели, 
реле, предохранители, 
штепсели и т.д. 

0,75 1,08 0,33 11 331 60 045 4 20 10 

12 8462 верхнее белье 0,11 0,41 0,30 1 689 23 015 19 57 17 

13 5148 соединения, выполняющие 
функцию азота 

0,15 0,44 0,29 2 261 24 603 4 6 15 

14 7528 самостоятельные 
вычислительные 
устройства 

0,04 0,33 0,29 587 18 363 1 28 22 

15 5839 продукты полимеризации 
и сополимеризации 

0,17 0,46 0,29 2 611 25 698 2 7 14 

16 5530 парфюмерные, 
косметические и 
туалетные препараты 

0,20 0,48 0,29 2 976 26 847 5 11 14 

17 7788 электрические машины и 
оборудование 

0,51 0,79 0,27 7 762 43 766 2 19 11 

18 8211 стулья и другая мебель, 
предназначенная для 
сиденья, или ее детали 

0,19 0,45 0,27 2 807 25 136 2 39 14 

19 7132 поршневые двигатели 
внутреннего сгорания 

0,34 0,60 0,26 5 154 33 447 9 22 12 

20 7731 изолированные 
электрические провода, 
кабели, стрежни, полосы 

0,31 0,57 0,26 4 732 31 762 3 46 12 

21 8720 медицинские инструменты 
и приборы 

0,27 0,50 0,23 4 041 27 686 2 13 12 
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Доля на рынке (%) 

Стоимостной объем 
мирового экспорта 
(в млн. долл. США 
в текущих ценах) 

Доля 
развивающихся 

стран в 
мировом 

экспорте (%) 

Среднегодовые 
темпы роста 
мирового 

экспорта (%) 
Место 

Код 

МСТК 
Товар 

1985 2002 Прирост 1985 2002 1985 2002 1985-2002 

22 7712 электроэнергетические 
машины 

0,15 0,36 0,22 2 249 20 258 2 32 14 

23 8743 неэлектрические 
инструменты для 
измерения и проверки 
расхода 

0,08 0,30 0,21 1 268 16 554 1 17 16 

24 5416 гликозиды;  железы и 
другие органы и их 
экстракты 

0,07 0,28 0,21 1 105 15 842 2 4 17 

25 8710 оптические приборы и 
аппараты 

0,11 0,31 0,21 1 632 17 488 0 12 15 

26 5989 химические продукты и 
препараты 

0,48 0,69 0,20 7 307 38 264 3 7 10 

27 6415 бумага и картон 0,16 0,36 0,20 2 381 19 799 3 15 13 

28 8931 упаковочные материалы 0,13 0,33 0,19 2 036 18 340 3 24 14 

29 7763 транзисторы и 
полупроводники 

0,20 0,40 0,19 3 067 22 084 15 26 12 

30 8219 мебель и ее детали 0,39 0,59 0,19 5 978 32 616 3 32 10 

31 7523 центральные 
вычислительные 
устройства 

0,33 0,52 0,19 5 046 29 170 2 22 11 

32 6552 трикотажные или вязаные 
ткани 

0,05 0,24 0,19 820 13 376 8 22 18 

33 6672 алмазы 0,61 0,79 0,18 9 168 43 962 13 24 10 

34 7525 периферийные 
вычислительные 
устройства 

0,66 0,84 0,18 9 965 46 728 2 36 10 

35 7641 телефонные и телеграфные 
аппараты 

0,36 0,54 0,18 5 510 30 237 0 25 11 

36 5156 нуклеиновые кислоты 0,32 0,50 0,18 4 867 27 768 2 8 11 

37 7611 цветные телевизионные 
приемники 

0,36 0,53 0,17 5 502 29 732 2 52 10 

38 8439 верхняя одежда 0,29 0,46 0,17 4 439 25 784 13 54 11 

39 8983 граммофонные пластинки 
и другие аналогичные 
виды звукозаписи 

0,35 0,52 0,17 5 286 28 724 2 8 10 

40 7144 реактивные двигатели 0,12 0,28 0,16 1 815 15 464 0 5 13 

Все 40 товаров 18 34 16 274 325 1 887 673 3 19 14 

 

Источник:  База данных КОМТРЕЙД Организации Объединенных Наций. 
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Таблица 2:  Динамичные товары в мировом экспорте в порядке убывания темпов 
роста стоимостного объема экспорта, 1985–2002 годы 

 

Стоимостной объем 
мирового экспорта 

(в долл. США 
в текущих ценах) 

Доля 
развивающихся 

стран в 
мировом 

экспорте (%) 

Доля НРС 
в мировом 
экспорте (%) 

Среднегодовые 
темпы роста 
мирового 

экспорта (%) 

Место 
Код 

МСТК 2 
Товар 

1985 2002 1985 2002 1985 2002 1985-2002 

1 7524 цифровые запоминающие устройства 136 37 568 0 22 0 0 39 
2 7643 радиотелеграфные и радиотелефонные 

передатчики 
2 365 75 859 1 22 0 0 23 

3 7528 самостоятельные вычислительные 
устройства 

587 18 363 1 28 0 0 22 

4 2239 мука тонкого и грубого 
помола/масличные семена 

12 281 14 25 0 0,20 20 

5 2634 чесаный или кардный хлопок 8 131 19 53 0 29 18 
6 6552 трикотажные/вязаные ткани 820 13 376 8 22 0 0,02 18 
7 7764 электронные микросхемы 10 213 163 336 15 15 0 0 18 
8 6416 строительный картон 303 4 550 2 21 0 0 17 
9 6880 обедненный уран 1 17 1 1 0 0 17 
10 5416 гликозиды;  железы и другие органы и их 

экстракты 
1 105 15 842 2 4 0 0,01 17 

11 8462 верхнее белье, изготовленное из хлопка 1 689 23 015 19 57 0 0,22 17 
12 5417 медикаменты 9 101 123 459 5 4 0 0,01 17 
13 7439 детали насосов, компрессоров, 

вентиляторов и центрифуг 
720 9 772 1 9 0 0 17 

14 8743 неэлектрические инструменты для 
измерения и проверки расхода 

1 268 16 554 1 17 0 0 16 

15 8996 ортопедические приспособления 942 12 009 1 3 0 0 16 
16 6352 бочки, бочонки, чаны, баки и ведра 33 393 0 7 0 0 16 
17 6642 оптическое стекло и элементы 

оптического стекла 
171 2 061 4 15 0 0 16 

18 2223 семя хлопчатника 19 214 21 12 0 5 15 
19 5148 соединения, выполняющие функцию 

азота 
2 261 24 603 4 6 0 0 15 

20 8710 оптические приборы и аппараты 1 632 17 488 0 12 0 0 15 
21 8741 изыскательские и гидрографические 

инструменты 
491 5 219 3 10 0,07 0,03 15 

22 0488 экстракт солода 434 4 468 5 9 0,00 0,01 15 
23 5332 типографская краска 361 3 663 1 8 0 0 15 
24 7923 летательные аппараты 1 133 11 493 5 23 0 0 15 
25 2225 кунжутное семя 37 366 72 91 10 32 14 
26 8732 счетчики оборотов, таксометры 162 1 600 1 11 0 0 14 
27 5839 продукты полимеризации и 

сополимеризации 
2 611 25 698 2 7 0,00 0,01 14 

28 5155 соединения, состоящие из органических и 
неорганических веществ 

355 3 478 0 8 0 0 14 

29 8742 чертежные инструменты для разметки и 
дисковые счетные приборы 

1 419 13 738 2 7 0 0 14 

30 7924 летательные аппараты 6 247 58 061 1 2 0 0 14 
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Стоимостной объем 
мирового экспорта 

(в долл. США 
в текущих ценах) 

Доля 
развивающихся 

стран в 
мировом 

экспорте (%) 

Доля НРС 
в мировом 
экспорте (%) 

Среднегодовые 
темпы роста 
мирового 

экспорта (%) 

Место 
Код 

МСТК 2 
Товар 

1985 2002 1985 2002 1985 2002 1985-2002 

31 7832 дорожные тягачи и полутрейлеры 1 144 10 440 1 10 0 0,01 14 
32 0546 овощи, замороженные или временно 

предохраненные от порчи 
779 7 033 6 24 0,03 0,30 14 

33 5530 парфюмерные, косметические и 
туалетные препараты 

2 976 26 847 5 11 0,01 0,04 14 

34 8931 упаковочные материалы 2 036 18 340 3 24 0 0,03 14 
35 7712 электроэнергетические машины 2 249 20 258 2 32 0 0 14 
36 8211 стулья и другая мебель, предназначенная 

для сидения, и ее детали 
2 807 25 136 2 39 0 0,00 14 

37 6589 прочие готовые изделия из текстиля 605 5 367 9 60 0 0,10 14 
38 1110 безалкогольные напитки 719 6 369 3 20 0 0,30 14 
39 7144 реактивные двигатели 1 815 15 464 0 5 0,02 0,01 13 
40 1122 напитки, получаемые способом брожения 43 363 1 17 0 0 13 

Все 40 товаров 62 811 822 292 5 15 << 1 < 1 19 

 

Источник:  База данных КОМТРЕЙД Организации Объединенных Наций. 

Примечание:  Среднегодовые темпы роста рассчитаны на основе текущей стоимости 
экспорта.  При использовании стоимостных показателей экспорта в неизменных ценах 
среднегодовые темпы роста будут ниже, хотя порядок расположения товарных статей 
останется неизменным. 
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Таблица 3:  Динамичные товары в мировом экспорте, присутствующие как 
в таблице 1, так и в таблице 2, 1985-2002 годы 

(места в таблицах 1 и 2 имеют равный вес) 
 

Прирост 
рыночной доли 

(%) 

Стоимость мирового 
экспорта (в долл. 
США в текущих 

ценах) 

Среднегодовые 
темпы роста 
мирового 
экспорта  

Доля развиваю-
щихся стран в 
мировом 

экспорте (%) 
Место Код 

МСТК 2 
Товар 

1985-2002 1985 2002 (%) 1985 2002 

1 7643 радиотелеграфные и 
радиотелефонные передатчики 

1,21 2 365 75 859 23 1 22 

2 7524 цифровые запоминающие 
устройства 

0,67 136 37 568 39 0 22 

3 7764 электронные микросхемы 2,26 10 213 163 336 18 1
5 

15 

4 5417 медикаменты 1,61 9 101 123 459 17 5 4 

5 7528 самостоятельные 
вычислительные устройства 

0,29 587 18 363 22 1 28 

6 8462 верхнее белье 0,30 1 689 23 015 17 1
9 

57 

7 5148 соединения, выполняющие 
функцию азота 

0,29 2 261 24 603 15 4 6 

8 5416 гликозиды;  железы и другие 
органы 

0,21 1 105 15 842 17 2 4 

9 7924 летательные аппараты 0,63 6 247 58 061 14 1 2 

10 8743 неэлектрические инструменты 
для измерения и проверки 
расхода 

0,21 1 268 16 554 16 1 17 

11 6552 трикотажные или вязаные ткани 0,19 820 13 376 18 8 22 

12 5839 продукты полимеризации или 
сополимеризации 

0,29 2 611 25 698 14 2 7 

13 8710 оптические приборы и аппараты 0,21 1 632 17 488 15 0 12 

14 5530 парфюмерные, косметические и 
туалетные препараты 

0,29 2 976 26 847 14 5 11 

15 8211 стулья и другая мебель, 
предназначенная для сидения, и 
ее детали 

0,27 2 807 25 136 14 2 39 

16 7712 электроэнергетические машины 0,22 2 249 20 258 14 2 32 

17 8931 упаковочные материалы 0,19 2 036 18 340 14 3 24 

18 7144 реактивные двигатели 0,16 1 815 15 464 13 0 5 

 

Источник:  База данных КОМТРЕЙД Организации Объединенных Наций. 
 

Примечание:  Среднегодовые темпы роста рассчитаны на основе текущей стоимости 
экспорта.  При использовании стоимостных показателей экспорта в неизменных ценах 
среднегодовые темпы роста будут ниже, хотя порядок расположения товарных статей 
останется неизменным. 
 

------ 


