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第十二届会议  

阿克拉，加纳  

2008 年 4 月 20 日至 25 日  

世界投资论坛――第一场会 

“全球外国直接投资的前景和新的商业机遇”  

(2008 年 4 月 19 日上午 10 时至下午 1 时) 

 1.  在加纳阿克拉世界投资论坛开幕式的发言中，一个由部分世界顶级公司企

业高级总裁组成的座谈小组成员对外国直接投资(外资 )未来流动的前景大体上持乐

观态度。贸发会议秘书长素帕猜·巴尼巴迪先生在其主旨开幕演讲中对未来外资流

动持谨慎乐观态度，他列举了持这种乐观态度的部分理由，同时强调存在重要的

危险因素。  

 2.  加纳总统约翰·库福尔的讲话由一名高级部长代为宣读。与会嘉宾有萨尔

瓦多副总统安娜·比尔马·德埃斯科瓦尔和坦桑尼亚联合共和国荣誉退休总统本杰

明·姆卡帕。开幕式由世界投资促进机构协会即将近卸任的主席兼世界投资论坛联

合组织者凯·哈莫里奇担任主席。国际贸易中心执行主任帕特里夏·弗朗西斯主持

了世界投资论坛的第一场会。  

 3.  企业发言者有：穆迪投资者服务公司主权风险经理人和首席国际经济师彼

埃尔·凯耶多、国际商用机器公司南部和中部非洲通用商务经理加里·卡洛尔、西

门子公司首席战略分析师霍斯特·凯泽、印度进出口银行主席兼总裁 TC 文特

卡·苏布拉和美国银行经理人兼首席市场战略分析师约瑟夫·昆兰。  
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 4.  一位发言者强调，当富裕国家增长放缓之际，总部设在发达国家的公司的

目前赢利主要得到它们在发展中国家业务的支持。发言指出，新的不断增长的利

润来源可能使公司企业加速它们在南方的投资。  

 5.  另一位发言者强调说，驱动外国直接投资的基本面强劲有力，而拓展地理

范围的长期需要象以往一样引人注目。它所属的公司活跃在一系列部门，公司贴

近客户并将价值链本地化，它将一如既往，如同公司自 19 世纪中期全球化第一轮

浪潮创建以来一样，继续成为关键的长期驱动力。  

 6.  也从南方的角度讨论了外国直接投资，发言指出，日益扩大的发展中国家

全球公司对不同的地理地区采取不同的战略。南南外资多采用绿地投资方式，而

南北外资绝大多数涉及收购。  

 7.  始自 2007 年 8 月的当前信贷危机是发言者和会议代表极为关注的议程项

目。人们的共识是即便信贷危机对实际经济的消极溢出影响特别是在美国仍在继

续发酵，但信贷危机的最糟糕阶段已经过去。  

 8.  某些严重的风险妨碍了对未来外国直接投资流动持乐观态度的上述若干理

由。保护主义的威胁是人们谈论最多的关切话题，主要是因为发达国家尚不适应

南方的崛起。  

 9.  在发展中国家，若总的全球化好处，特别是外国直接投资的好处不能为人

口更广泛享有，对外国直接投资的支持将面临威胁。发言还强调了提高人力资源

技能的需要，它有利于公司更多的赢利而且有利于国家的发展。后者将会减少外

国直接投资在穷国受到激烈反对的风险。水平持续高涨的全球外国直接投资的其

他风险包括通货膨胀和宏观经济失衡。  

世界投资论坛――第二场会 

“全球价值链：对国际和国内企业的契机和挑战”  

(2008 年 4 月 19 日下午 3 时至 6 时) 

 10.  贸发会议与国际贸易中心和世界投资促进机构协会联合举办了世界投资

论坛的第二场会，它全面评述了全球价值链是如何演变和新兴经济体如何利用当

地的商务联系最大限度地利用外国直接投资给东道国带来的收益。出席这次会议
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的有发达国家和发展中国家的高级政府官员和商业界领袖、全世界商会和商务理

事会的高级代表以及内向和外向投资促进机构的负责人。  

 11.  会议由两部分组成：第一部分侧重于政策框架，第二部分则突出介绍了

具体的商务经验。为中小企业和跨国公司找出了参加全球价值链的优势和挑战。

发言者们说明了商务联系方案的重要性和投资促进机构的作用。借助具体的商务

案例研究突出介绍了吸引投资和堵塞本国和区域价值链漏洞的关键要素。  

 12.  会议首先对发达国家和发展中国家跨国公司和中小企业参加全球价值链

的优势和劣势作了分析评估。专题小组突出强调了政府在加强国内生产能力，促

进跨国公司－中小企业商务联系和使国内企业跻身于全球市场等方面可发挥的作

用。数位发言者强调了必须有一种稳妥的政策框架才能增强国内的生产能力，吸

引高质量外国直接投资，促进跨国公司－中小企业的商务联系和使国内企业跻身

于全球市场。因此，政府通过既涉及外国直接投资也涉及中小企业的具体政策干

预可发挥关键的作用。  

 13.  焦点随后转向投资促进机构在帮助中小企业制定国际化战略和捕捉全球

市场契机方面的作用。具备强有力的全球价值链的发展中国家公司的经验说明了

发展国内企业并使之国际化所需要的关键因素和政策要领。一位发言者强调了一

个设在发展中国家并迅速国际化的宇航公司的例子。使该公司增长并成为这一部

门中全世界第四大公司的关键要素之一恰恰是有政府制定的一项协调一致的全国

出口战略的支持。这个例子说明南方的跨国公司正在崛起成为全球经济的重要角

色，为发达国家和发展中国家的增长开辟了新的途径。举了具体的例子说明与投

资促进机构合作并与国内供应商建立强有力的关系的重要性，以便自身提升和保

持全球竞争力。具体而言，提升技术和知识的重要性已成为在全球竞争的关键要

素。政府和投资促进机构在提供帮助方面发挥了重要的作用。  

 14.  一些发言者强调，投资促进机构有助于为国内企业提供支持，制定一项

国际化战略。这种支持可涵盖若干不同层面，包括资金和信贷帮助、人力资源开

发和销售支撑。虽然普遍承认需要投资促进机构的支持，但各个国家的需要可能

各有不同，所以联系方案应当因地制宜针对当地的需要。联系方案应当着重方便

东道国内分包供应能力的发展，使东道国对新的外国直接投资更具有吸引力。新

的投资为国内承包创造新的需求，因而引发企业发展的良性循环。  
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 15.  发言者们找出了成功的商务联系方案的一些关键特征，其中包括：  

(a) 私营部门起带头作用；  

(b) 由采购商和潜在供应商形成临界群体；  

(c) 采购公司愿意承担风险；  

(d) 有愿意为这一进程提供便利的机构(例如投资促进机构)；  

(e) 自愿参与。  

 16.  会议讨论了吸引高质量外国直接投资和帮助中小企业加入全球价值链的

措施。恰如一个国家的经验所显示的那样，一种最佳做法联系方案是推动长期产

业发展的关键所在。商务联系方案是使中小企业跻身全球价值链的关键，并能为

国内企业带来重大改进。与跨国公司结为伙伴可为发展中国家的中小企业提供市

场准入、资金和技术。跨国公司与中小企业之间的伙伴关系可采取言传身教的安

排形式，其中跨国公司可转让若干技能和创新经验。  

 17.  一名发展中国家的跨国公司发言者解释了扩大当地外包以及跨国公司与

本国中小企业建立商务联系的相互机遇所需要的条件。尤其重点谈到跨国公司如

何将管理技能和技术知识传授给国内供应商。中小企业－跨国公司的商务联系互

为有利：跨国公司需要有竞争力和可靠的供应商，它们能够自我提升，革新创造

和满足国际标准，而中小企业则需要跨国公司在技术转让和知识共享方面给予合

作。  

 18.  讨论中提到的若干问题侧重于发展中国家东道国投资促进机构的作用、

税收和融资结构、规范管理基础设施以及全球价值链中企业责任问题的重要性。  

其他活动 

 19.  同一天还举办了商务联谊午餐会和晚餐会，使投资者、投资促进机构专

业人士和政策制定者们欢聚一堂。在午餐会上，贸发会议代理副秘书长发布了贸

发会议一套新的投资顾问出版物专辑，它不失为投资促进从业人士的一套实用工

具。  

--  --  --  --  -- 


